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 : مقدمة

 

ي عصرنا الرقمي المتسارع، لم يعد الهاتف  
المحمول مجرد وسيلة لإجراء المكالمات وإرسال الرسائل  ف 

ي قدراتها وإمكانياتها 
النصية. لقد تحول هذا الجهاز الصغير إلى أداة متعددة الاستخدامات، تتجاوز ف 

ي صناعة الهواتف الذكية، أصبحت 
حدود التواصل التقليدي. بفضل التطورات التكنولوجية الهائلة ف 

يب مصغرة، قادرة على معالجة البيانات، وتشغيل التطبيقات المعقدة،  هذه الأجهزة بمثابة حواس

نت بسرعات فائقة. هذا التحول الجذري فتح الباب على مصراعيه أمام إمكانيات  والاتصال بالإنير

ة، من بينها إمكانية تحويل الهاتف الذكي إلى مصدر دخل، بل وإلى "آلة" لكسب المال  جديدة ومثير

ن  .توالرب  ح من الإنير

ي البداية،  
لم يكن هذا التحول وليد اللحظة، بل هو نتيجة تراكمية لتطورات تكنولوجية متلاحقة. ف 

الرسائل  إليها خدمة  ، ثم أضيفت  ي
المحمولة مقتصرة على وظيفة الاتصال الصوتر الهواتف  كانت 

والتقويم  الألعاب  مثل  البسيطة،  التطبيقات  تظهر  بدأت  الذكية،  الهواتف  ظهور  ومع  النصية. 

أنظمة  المعالجات، وتطور  المحمولة، وزيادة سرعات  نت  الإنير والمفكرة. ولكن مع تطور شبكات 
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نت   الإنير وتصفح  ا، 
ً
تعقيد أكير  تطبيقات  تشغيل  على  قادرة  الذكية  الهواتف  أصبحت  التشغيل، 

نت   .بكفاءة عالية، والوصول إلى مجموعة واسعة من الخدمات عير الإنير

، الانتشار الواسع للهواتف 
ً
إن أهمية موضوع الرب  ح من الجوال تنبع من عدة عوامل متضافرة. أولا

تشير الإحصائيات إلى أن مليارات الأشخاص حول العالم يمتلكون هواتف ذكية، مما يجعل   : الذكية

ا ضخمًا ومتاحًا للجميع تقريبًا. ثانيًا، التحديات الاقتصادية العالمية
ً
ي ظل ارتفاع    : هذا المجال سوق

ف 

تكاليف المعيشة، وتزايد معدلات البطالة، والبحث المستمر عن مصادر دخل إضافية، أصبح الرب  ح  

ا، المرونة والحرية
ً
 الشباب والطلاب وربات البيوت. ثالث

ً
ين، خاصة  : من الجوال خيارًا جذابًا للكثير

ي أي وقت،  
دون التقيد بمواعيد عمل ثابتة أو  يتيح الرب  ح من الجوال للأفراد العمل من أي مكان وف 

البدء  تكاليف  انخفاض  رابعًا،   . مباسرر لا    : مدير  التقليدية،  التجارية  المشاري    ع  من  بالعديد   
ً
مقارنة

ي رأس المال
ة ف   .يتطلب الرب  ح من الجوال استثمارات كبير

المجتمعات  ي 
ف   
ً
اقتصاديًا، خاصة الأفراد  تمكير   ي 

ف  الجوال  من  الرب  ح  يساهم  ما سبق،  إلى  إضافة 

ي فرص العمل التقليدية. فهو يوفر فرصة للشباب والمرأة  
ي من نقص ف 

ي تعات 
النامية والمناطق التر

. كما أنه ي الاقتصاد الرقمي وتحقيق الاستقلال المالىي
يعزز من   والأشخاص ذوي الإعاقة للمشاركة ف 

ثقافة ريادة الأعمال والابتكار، حيث يشجع الأفراد على تطوير مهاراتهم واستغلال مواهبهم لإنشاء  

نت   .مشاريعهم الخاصة عير الإنير

ا.  
ً
لا يقتصر تأثير الرب  ح من الجوال على الجانب الاقتصادي، بل يمتد ليشمل الجانب الاجتماعي أيض

ي المناطق النائية 
ي تقليل الفجوة الرقمية بير  المناطق المختلفة، حيث يتيح للأفراد ف 

فهو يساهم ف 

ى. كما أنه يعزز من التو  اصل والتفاعل بير   الوصول إلى فرص عمل كانت حكرًا على سكان المدن الكير

 .الثقافات المختلفة

نت عير الجوال. لا    الكتابيهدف هذا   إلى تقديم دليل شامل ومفصل حول طرق الرب  ح من الإنير

ي يمكن استخدامها لكسب المال، بل 
يقتصر هدفنا على مجرد سرد قائمة بالتطبيقات والمواقع التر

حًا لآلية العمل، والمتطلبات الأساسية، والمزايا  نسعى إلى تقديم تحليل متعمق لكل طريقة، يشمل سرر

التحديات المحتملة، وكيفية التغلب عليها. سنستعرض مجموعة واسعة من الخيارات،  والعيوب، و 

ا
ً
 إلى المشاري    ع الأكير تعقيد

ً
ي لا تتطلب مهارات متخصصة، وصولً

 .بدءًا من المهام البسيطة التر

ي ذلك التطبيقات، والتسويق، وإنشاء   الكتابيغطي هذا  
ا واسعًا من طرق الرب  ح من الجوال، بما ف 

ً
طيف

ي تعمل بنظامي التشغيل
كز بشكل أساسي على الهواتف الذكية التر ها. وسي   Android المحتوى، وغير

 .iOS و

ي    : للإجابة على أسئلة جوهرية، مثل  الكتابيسعى هذا  
ما هي أكير الطرق فعالية للرب  ح من الجوال ف 

؟ وما هي المهارات اللازمة للنجاح؟ وما هي التحديات والمخاطر؟ وكيف يمكن للأفراد  الوقت الحالىي
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اختيار الطريقة الأنسب لهم؟ وما هي أفضل الممارسات لزيادة الأرباح؟ وما هو مستقبل الرب  ح من  

 الجوال؟

هذا   مصادر   الكتابيعتمد  من  المعلومات  بجمع  سنقوم  حيث  تحليلية،  وصفية  منهجية  على 

ونية المتخصصة، والمدونات والمقالات، والدراسات والأبحاث،   ي ذلك المواقع الإلكير
متنوعة، بما ف 

 .والتجارب الشخصية، بالإضافة إلى تجربة بعض التطبيقات والمواقع بأنفسنا

ي ذلك فرص  
ي خضم الثورة الرقمية، أصبح الهاتف الذكي نافذة على عالم واسع من الفرص، بما ف 

ف 

الأهمية.  بالغ  أمر  فعال ومسؤول هو  بشكل  الفرص  استغلال هذه  فهم كيفية  إن  العيش.  كسب 

إلى أن يكون بمثابة دليل شامل وموثوق للأفراد الذين يسعون إلى تحقيق دخل   الكتابيهدف هذا  

ي أو أساسي من خلال هواتفهم الذكية 
 .إضاف 

، إلى رواد    الكتابيستهدف هذا   مجموعة واسعة من القراء، من الطلاب وربات البيوت والموظفير 

ي استغلاله لكسب المال
ا ذكيًا ويرغب ف 

ً
 .الأعمال وأي شخص يمتلك هاتف
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 : الكتابهيكلية 

 

نت عير الجوال  : الفصل الأول •  .أساسيات الرب  ح من الإنير

•   
 .طرق الرب  ح من الجوال من خلال التطبيقات : الفصل الثان 

 .الجوال من خلال التسويق والمحتوىالرب  ح من  : الفصل الثالث •

 .مجالات أخرى للرب  ح من الجوال : الفصل الرابع •

 .التحديات والمخاطر وكيفية التغلب عليها : الفصل الخامس •

 .تلخيص، توصيات، آفاق مستقبلية، ودعوة إلى العمل : الخاتمة •

 المراجع  •

 

ي 
ي هذه الرحلة الاستكشافية، لاكتشاف عالم واسع من الفرص التر

ندعو القارئ إلى الانطلاق معنا ف 

، وتحويل هذا الجهاز الصغير إلى أداة قوية لتحقيق الاستقلال المالىي   .يوفرها الهاتف الذكي
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نت عتر الجوال  : الفصل الأول  أساسيات الرب  ح من الإنتر

 

نت عير الجوال بشكل شامل وعميق.  يمثل هذا الفصل نقطة الانطلاق لفهم موضوع الرب  ح من الإنير

لا يقتصر دور هذا الفصل على تقديم تعريفات عامة ومفاهيم أساسية، بل يهدف إلى بناء قاعدة 

ي هذا الفصل   الكتابمعرفية صلبة تمكن القارئ من استيعاب بقية فصول  
بسهولة ويسر. سنتناول ف 

 
ً
كل ما يتعلق بأساسيات هذا المجال، بدءًا من تعريف المفهوم وتوضيح أنواعه المختلفة، وصولً

ي خوض هذه التجربة. سنستعرض  
ي يجب أن تتوفر لدى كل من يرغب ف 

ورية التر إلى المتطلبات الصر 

نت والحسابات والمنصا لأساسية ت اللازمة، بالإضافة إلى المهارات االأجهزة وأنواع الاتصال بالإنير

نت،   الإنير عير  العمل  لأخلاقيات  خاصًا  اهتمامًا  وسنولىي  النجاح.  فرص  من  تزيد  ي 
التر والمتقدمة 

ي جميع التعاملات
اهة والشفافية ف  ام بالي    .مؤكدين على أهمية الالير 

نت عتر الجوال 1.1  : تعريف الرب  ح من الإنتر

نت عير الجوال بأنه أي نشاط يتم إجراؤه باستخدام  ا، يمكن تعريف الرب  ح من الإنير
ً
كما ذكرنا سابق

نت. ولكن هذا التعريف يحتاج   الهاتف الذكي ويؤدي إلى تحقيق دخل مادي من خلال الاتصال بالإنير

 .إلى مزيد من التفصيل والتوضيح
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نت عتر الجوال 1.1.1  : أنواع الرب  ح من الإنتر

ء من التفصيل ي
 : دعونا نتناول كل نوع من أنواع الرب  ح من الجوال بشر

  :(Apps) الرب  ح من خلال التطبيقات •

o ا واسعًا من التطبيقات، كل منها يقدم طريقة  : التنوع الهائل
ً
هذا النوع يشمل طيف

مختلفة لكسب المال. بعض التطبيقات تدفع مقابل إكمال مهام بسيطة، وبعضها  

 .يقدم مكافآت مقابل التسوق، وبعضها يتيح لك بيع منتجاتك أو خدماتك 

o   ي الرب  ح من الجوال، حيث  : واليس السهولة
يعتير هذا النوع من أسهل الطرق للبدء ف 

ة سابقة ي الغالب مهارات متخصصة أو خير
 .لا يتطلب ف 

o المحتمل حسب  : الدخل  بشكل كبير  يختلف  النوع  هذا  من  المحتمل  الدخل 

ة، بينما  ي تقوم بها. بعض التطبيقات تقدم مكافآت صغير
التطبيق ونوع المهام التر

ا 
ً
 جيد

ً
 .تم استخدامها بانتظامإذا يمكن أن تحقق تطبيقات أخرى دخلً

o ي )  : أمثلة
ي الفصل الثات 

 .( سنستعرض أمثلة تفصيلية ف 

  :(Marketing) الرب  ح من خلال التسويق •

o بالعمولة هذا  :(Affiliate Marketing) التسويق  ي 
ف  شيوعًا  الأكير  النوع  هو 

كات  سرر خدمات  أو  لمنتجات  وي    ج  بالير تقوم  أنك  هي  الأساسية  الفكرة  المجال. 

أخرى، وتحصل على عمولة عن كل عملية بيع تتم من خلال رابط خاص بك. هذا 

ي من خلالك، ويضمن حصولك على نسبتك المتفق 
ي تأتر

الرابط يتتبع المبيعات التر

 .عليها

o   الاجتماع التواصل  وسائل  عتر   :(Social Media Marketing) التسويق 

 ،Facebook مثل)  يمكنك استخدام حساباتك على منصات التواصل الاجتماعي 

Instagram، Twitter، TikTok)  وي    ج للير أو  خدماتك،  أو  لمنتجاتك  وي    ج  للير

كات أخرى   .( بالعمولة) لمنتجات وخدمات سرر

o الدخل المحتمل :  
ً
ا، خاصة

ً
يمكن أن يكون الدخل المحتمل من التسويق مرتفعًا جد

، أو  إذا   كنت إذا  كان لديك عدد كبير من المتابعير  على وسائل التواصل الاجتماعي

 .تجيد استهداف الجمهور المناسب 

  :(Content Creation) الرب  ح من خلال إنشاء المحتوى •
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o المحتوى أو   : أنواع  مقالات،  عن  عبارة  تنشئه  الذي  المحتوى  يكون  أن  يمكن 

ونية، أو أي نوع  مدونات، أو صور، أو مقاطع فيديو، أو دورات تدريبية، أو كتب إلكير

 .آخر من المحتوى الرقمي 

o   يمكنك نسرر المحتوى الخاص بك على مدونتك الشخصية، أو على  : منصات النس

من  معينة  أنواع  لنسرر  مخصصة  منصات  على  أو   ، الاجتماعي التواصل  منصات 

 .( للمقالات Mediumلمقاطع الفيديو، و  YouTube مثل)  المحتوى

o الرب  ح الخاص بك من خلال الإعلانات : طرق  الرب  ح من المحتوى   مثل)  يمكنك 

Google AdSense )  
ً
ة مباسرر المحتوى  بيع  خلال  من  أو  الدورات ) ،  بيع  مثل 

ونية الكتب الإلكير أو  أو من خلال المحتوى المدعوم( التدريبية   ، (Sponsored 

Content ) أو لمنتجاتها  يروج  محتوى  إنشاء  مقابل  كات  السرر لك  تدفع  حيث   ،

 .خدماتها

o يعتمد الدخل المحتمل من إنشاء المحتوى على جودة المحتوى،  : الدخل المحتمل

ي البداية، 
ا ف 
ً
ي تختارها. يمكن أن يكون الدخل منخفض

وشعبيته، وطريقة الرب  ح التر

 .ولكنه يمكن أن ينمو بشكل كبير مع مرور الوقت وزيادة عدد المتابعير  

  :(Services) الرب  ح من خلال تقديم الخدمات •

o العمل الحر (Freelancing):   يمكنك تقديم مجموعة متنوعة من الخدمات عير

والتسويق  مجة،  والير  ، الجرافيكي والتصميم  جمة، 
والير الكتابة،  مثل  نت،  الإنير

ها ، والاستشارات، وغير  .الرقمي

o التوصيل باستخدام  : تطبيقات  الركاب  أو  الطلبات  توصيل  من  الرب  ح  يمكنك 

 .Careem و Uber تطبيقات مثل

o المحلية محلية   : الخدمات  خدمات  تقديم  والتنظيف، ) يمكنك  الصيانة،  مثل 

ي منطقتك  ( والتدريس
 .من خلال تطبيقات تربطك بالعملاء ف 

o يعتمد الدخل المحتمل من تقديم الخدمات على نوع الخدمة   : الدخل المحتمل

تك، وعدد العملاء الذين تتعامل معهم ي تقدمها، ومستوى خير
 .التر

  :(Investment and Trading) الرب  ح من خلال الاستثمار والتداول •

o اء وبيع   : تطبيقات تداول الأسهم والعملات الرقمية تتيح لك هذه التطبيقات سرر

 .الأسهم والعملات الرقمية من خلال هاتفك الذكي 
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o  يجب أن تكون على دراية بالمخاطر المرتبطة بالاستثمار والتداول، حيث  : المخاطر

 .لم تكن حذرًاإذا يمكن أن تخسر أموالك 

o يمكن أن يكون الدخل المحتمل من الاستثمار والتداول مرتفعًا  : الدخل المحتمل

ا محفوف بالمخاطر
ً
ا، ولكنه أيض

ً
 .جد

  : الرب  ح من خلال الألعاب •

o ي تتيح للمستخدم  : ألعاب مقابل الرب  ح
يوجد العديد من التطبيقات والألعاب التر

 الرب  ح مقابل اللعب

o ي هذا النوع  : الدخل المحتمل
 لكنه يعتير الأسهل  قليل،يكون الدخل ف 

نت عتر الجوال 1.2  : المتطلبات الأساسية للرب  ح من الإنتر

 : الأجهزة 1.2.1

  :(Smartphone) الهاتف الذك   •

o  المناسباختيار الهاتف :  

انية ▪ البحث عن هاتف. هناك هواتف  : المت   ي 
ف  البدء  قبل  انيتك  حدد مير 

اوح من الهواتف الاقتصادية إلى الهواتف الرائدة  ذكية بأسعار مختلفة، تير

 .باهظة الثمن

ي كيفية استخدامك للهاتف. هل ستقوم بمهام بسيطة   : الاستخدام ▪
فكر ف 

أنك   أم  الاستطلاعات؟  إكمال  تحرير مثل  مثل  ا 
ً
تعقيد أكير  بمهام  ستقوم 

 الفيديو؟

المعالج،  : المواصفات ▪ حيث  من  احتياجاتك  ي  يلتر هاتف  عن  ابحث 

ا، وعمر البطارية  .والذاكرة، وسعة التخزين، وجودة الكامير

o نصائح للحفاظ على الهاتف :  

استخدم قطعة قماش ناعمة لتنظيف الشاشة   : حافظ على نظافة الهاتف ▪

ي للهاتف بانتظام  .والجسم الخارجر

شاشة ▪   
ر
واق الخدوش   : استخدم  من  الهاتف  شاشة  الشاشة  ي 

وافر يحمي 

 .والتلف

▪   
ر
ي الهاتف من الصدمات والسقوط : استخدم غطاء واق

 .يحمي الغطاء الوافر
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الشديدة ▪ ودة  التر أو  الشديدة  للحرارة  الهاتف  تعريض  أن   : تجنب  يمكن 

 .تؤثر درجات الحرارة القصوى على أداء الهاتف وعمر البطارية

تساعد التحديثات على   : قم بتحديث نظام التشغيل والتطبيقات بانتظام ▪

 .تحسير  أداء الهاتف وإصلاح الأخطاء الأمنية

احفظ نسخة احتياطية من   : قم بعمل نسخة احتياطية لبياناتك بانتظام ▪

على جهاز الكمبيوتر   ( مثل الصور ومقاطع الفيديو وجهات الاتصال) بياناتك  

ي السحابة
ي حالة تلف الهاتف أو ضياعه (Cloud) أو ف 

 .لتجنب فقدانها ف 

  :(Tablets) الأجهزة اللوحية •

o  توفر الأجهزة اللوحية شاشة أكير ولوحة مفاتيح اختيارية، مما يجعلها مثالية  : المزايا

 .لبعض المهام مثل الكتابة والتحرير والتصميم

o من   : العيوب للحمل  قابلية  أقل  اللوحية  الأجهزة  تكون  الذكية، وقد قد  الهواتف 

ا 
ً
 .تكون أغلى ثمن

 : الحاسوب •

 والعمل الحر ،يسهل العديد من الأمور مثل انشاء المحتوى : المزايا  •

ي جميع طرق الرب  ح : العيوب •
وري ف   قد لا يكون ض 

نت 1.2.2  : الاتصال بالإنتر

  : أهمية الاتصال المستقر والسي    ع •

o المستخدم المتقطع   : تجربة  أو  ء  البطي للغاية، الاتصال  ا 
ً
محبط يكون  أن  يمكن 

 .ويؤدي إلى إضاعة الوقت والجهد

o الاتصال السري    ع يسمح لك بإكمال المهام بسرعة وكفاءة أكير  : الكفاءة. 

o أو : الموثوقية البيانات  فقدان  عدم  يضمن  المستقر   прекъсване الاتصال 

 .العمل

  : أنواع الاتصالات المتاحة •

o شبكات Wi-Fi:  

▪ Wi-Fi لية ل. تأكد من أن إذا  هي الخيار الأفضل  : المت   كنت تعمل من المي  

نت توفر سرعات كافية لاحتياجاتك   .لديك خطة إنير
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

▪ Wi-Fi ل، ولكن إذا  يمكن أن تكون مفيدة   : العامة كنت تعمل خارج المي  

مثل ) يجب أن تكون حذرًا بشأن الأمان. تجنب إدخال معلومات حساسة  

عامة.  Wi-Fi عند الاتصال بشبكة  ( كلمات المرور أو أرقام بطاقات الائتمان

اضية خاصة  .لحماية بياناتك  (VPN) استخدم شبكة افير

o بيانات الجوال (Mobile Data):  

انيتك. قارن بير    : خطط البيانات ▪ اخير خطة بيانات تناسب احتياجاتك ومير 

كات الاتصالات المختلفة للعثور على أفضل خطة  .عروض سرر

البيانات ▪ استهلاك  : توفت   لتقليل  البيانات  توفير  تطبيقات  استخدم 

ة عير  يل التطبيقات والملفات الكبير  
 من بيانات   Wi-Fi البيانات. قم بتي 

ً
بدلا

 .الجوال

راقب استهلاكك للبيانات بانتظام لتجنب تجاوز الحد   : مراقبة الاستهلاك ▪

 .المسموح به

 : الحسابات والمنصات 1.2.3

يد  •   حسابات التر
ون    : الإلكتر

o موثوق به  
ون   Gmail ، Outlook، Yahoo Mail : اختر مزود خدمة بريد إلكتر

ي موثوق بهم 
وت   .هي أمثلة على مزودي خدمة بريد إلكير

o قوية مرور  بريدك  : استخدم كلمة  لحساب  ومعقدة  فريدة  مرور  استخدم كلمة 

ي 
وت   .الإلكير

o الثنائية المصادقة  بتفعيل  تضيف   :(Two-Factor Authentication) قم 

 .المصادقة الثنائية طبقة إضافية من الأمان إلى حسابك

  : حسابات وسائل التواصل الاجتماع   •

o ي يتواجد عليها جمهورك المستهدف : اختر المنصات المناسبة
 .حدد المنصات التر

o  افيًا ا شخصيًا احتر
ً
ئ ملف ة ذاتية   : أنش  افية، واكتب سير استخدم صورة شخصية احير

 .واضحة وموجزة 

o بانتظام ا 
ً
ويشجع على  : انس  محتوى جذاب اهتمام جمهورك  يثير  محتوى  شارك 

 .التفاعل

o ي المناقشات : تفاعل مع متابعيك
 .رد على التعليقات والرسائل، وشارك ف 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

ونية أخرى PayPal حسابات •   : أو محافظ إلكتر

o PayPal:  ي
 .جميع البلدانهو الخيار الأكير شيوعًا، ولكنه قد لا يكون متاحًا ف 

o Payoneer:   ي الخارجإذا  هو خيار جيد
كات أو أفراد ف   .كنت تتلقر مدفوعات من سرر

o Skrill، Neteller:  ي منطقتك
 .هي خيارات أخرى قد تكون متاحة ف 

o الرسوم عن  العملات   : ابحث  بير   التحويل  ورسوم  المعاملات  رسوم  بير   قارن 

ونية  .لمختلف المحافظ الإلكير

  منصات التسويق بالعمولة •
 
 : حسابات ق

  : أشهر المنصات •

o Amazon Associates:   وي    ج الير للمستخدمير   يتيح  أمازون  كة  تابع لسرر برنامج 

 .لمنتجات أمازون والحصول على عمولة

o Click Bank:  ونية الإلكير الكتب  مثل  الرقمية،  المنتجات  ي 
ف  متخصصة  منصة 

 .والدورات التدريبية

o ShareASale: شبكة تسويق بالعمولة تضم الالاف من التجار 

o CJ Affiliate: شبكة تسويق بالعمولة 

 : المهارات الأساسية والمتقدمة 1.2.4

  : المهارات الرقمية الأساسية •

o   استخدام الهاتف الذك :  

لتناسب   : الإعدادات ▪ تخصيصها  وكيفية  هاتفك  إعدادات  على  تعرف 

 .احتياجاتك

يل وتثبيت وإدارة  : التطبيقات ▪  .التطبيقات تعلم كيفية تي  

امج الضارة : الأمان ▪ وسات والير  .تعرف على كيفية حماية هاتفك من الفير

o نت   : البحث على الإنتر

 (Google مثل)  تعلم كيفية استخدام محركات البحث : محركات البحث ▪

ي تحتاجها
 .بكفاءة للعثور على المعلومات التر
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

استخدم الكلمات المفتاحية المناسبة لتحسير  نتائج   : الكلمات المفتاحية ▪

 .البحث

المصادر  ▪ على  : تقييم  تجدها  ي 
التر المصادر  مصداقية  تقييم  تعلم كيفية 

نت  .الإنير

o نت   : التواصل عتر الإنتر

▪   
ون  يد الإلكتر افية : التر ي احير

وت   .تعلم كيفية كتابة رسائل بريد إلكير

الاجتماع   ▪ التواصل  التواصل   : وسائل  وسائل  استخدام  كيفية  تعلم 

 .الاجتماعي بشكل فعال للتواصل مع الآخرين وبناء علاقات

المراسلة ▪ المراسلة : تطبيقات  تطبيقات  استخدام  كيفية   مثل)  تعلم 

WhatsApp، Telegram) للتواصل مع العملاء والزملاء. 

o إدارة الوقت :  

  : تحديد الأولويات ▪
ً
 .حدد المهام الأكير أهمية وركز عليها أولا

ا لكل مهمة : تخصيص الوقت ▪
ً
ا محدد

ً
 .خصص وقت

الوقت ▪ إدارة  أدوات  أخرى  : استخدام  أدوات  أو  تطبيقات  استخدم 

 .لمساعدتك على تنظيم وقتك

o حل المشكلات :  

 .حدد المشكلة بوضوح  : تحديد المشكلة ▪

 .ابحث عن حلول محتملة للمشكلة  : البحث عن حلول ▪

 .جرب الحلول المختلفة حتر تجد الحل الأفضل : تجربة الحلول ▪

ي طلب المساعدة  : طلب المساعدة ▪
دد ف   .كنت بحاجة إليهاإذا  لا تير

ا، )  (: حسب الطريقة)المهارات المتقدمة   •
ً
ي تم ذكرها سابق

أمثلة على المهارات المتقدمة التر

  ( مع تفصيل أكير 

o  الكتابة والتحرير :  

يجب أن تكون كتاباتك خالية من الأخطاء اللغوية  : قواعد اللغة والإملاء  ▪

 .والإملائية

KETABPEDIA
.C

OM



14 | P a g e  

 

   كتاب أموالك من جوالك 

 

 .يكون أسلوب كتابتك واضحًا وموجزًا وجذابًايجب أن  : أسلوب الكتابة ▪

تعلم كيفية تحسير  مقالاتك لمحركات  :(SEO) تحسي   محركات البحث ▪

 .البحث لزيادة عدد الزيارات 

o   التصميم الجرافيك :  

التصميم ▪ التصميم : برامج  برامج  استخدام  كيفية   مثل)  تعلم 

Photoshop، Illustrator، Canva). 

التصميم ▪ الألوان   : أساسيات  نظرية  مثل  التصميم،  أساسيات  تعلم 

كيب والطباعة  .والير

 .تعلم كيفية إنشاء تصاميم جذابة وملفتة للنظر  : إنشاء تصاميم جذابة ▪

o مهارات البيع والاقناع :  

 يجب بناء علاقة ثقة مع العميل   ،قبل محاولة البيع : بناء علاقة مع العميل ▪

يجب فهم ما يحتاجه العميل وما هي المشكلة   : اكتشاف احتياجات العميل  ▪

ي يواجهها 
 التر

يجب عليك ان تعرض الحل للعميل    ،بعد اكتشاف المشكلة : عرض الحل ▪

 وكيف ان منتجك او خدمتك سوف تحل المشكلة 

نت 1.3  : أخلاقيات العمل عتر الإنتر

ا) 
ً
ي تم ذكرها سابق

 ( أمثلة وتفاصيل إضافية حول الأخلاقيات التر

اهة والشفافية •   : الت  

o ا بشأن منتجاتك أو خدماتك
ً
ي وصف مزايا منتجك أو خدمتك،  : كن صادق

لا تبالغ ف 

 .ولا تخفِ عيوبه. قدم معلومات دقيقة وكاملة لعملائك 

o ا بشأن أسعارك
ً
تكاليف إضافية. اجعل أسعارك  : كن شفاف أو  لا تخفِ أي رسوم 

 .واضحة ومفهومة 

o  ا بشأن علاقاتك
ً
كنت تروج لمنتج أو خدمة بالعمولة، فاذكر ذلك  إذا   : كن صريح

ي تروج لها
كة التر  .بوضوح. لا تحاول إخفاء علاقتك بالسرر

o ا كاذبة
ً
وعود تقدم  ي  : لا 

ف  واقعيًا  واقعية. كن  غير  نتائج  أو  خيالية  بأرباح  تعد  لا 

 .توقعاتك
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o م خصوصية عملائك لا تشارك معلوماتهم الشخصية مع أي طرف ثالث دون  : احتر

 .موافقتهم 

o   ا للرد على أسئلة واستفسارات العملاء كن
ً
اجعل من السهل على العملاء  : متاح

 .كانت لديهم أي أسئلة أو مخاوف إذا  التواصل معك 

ام حقوق الملكية الفكرية •   : احتر

o يشمل ذلك النصوص   : لا تستخدم محتوى محميًا بحقوق الطبع والنس  دون إذن

امج.   والير
ي استخدام محتوى  إذا  والصور ومقاطع الفيديو والموسيقر

كنت ترغب ف 

 
ً
 .مملوك لشخص آخر، فاطلب إذنه أولا

o استخدم مصادر مفتوحة المصدر (Open Source)  أو محتوى مرخصًا بشكل

ي توفر محتوى مجانيًا أو مرخصًا للاستخدام  : صحيح
هناك العديد من المصادر التر

انتهاك   من   
ً
بدلا واستخدمها  المصادر  هذه  عن  ابحث  الملكية  التجاري.  حقوق 

 .الفكرية للآخرين 

o  المصدر كنت تستخدم محتوى مرخصًا، فاذكر المصدر بشكل صحيح إذا   : اذكر 

خيص وط الير ا لسرر
ً
 .وفق

o هذا يعتير  : لا تقم بإعادة نس  محتوى مملوك للآخرين على أنه محتوى خاص بك

 .سرقة أدبية

  : تجنب الاحتيال والنصب •

o الوهمية العروض  من  حذرًا  يصعب إذا   : كن  لدرجة  ا 
ً
جيد يبدو  العرض  كان 

اء السري    ع  ي تعدك بالير
ي العروض التر

أنه كذلك. لا تثق ف  تصديقها، فمن المحتمل 

 .دون أي جهد

o  كن حذرًا   : لا تشارك معلوماتك الشخصية أو المالية مع جهات غت  موثوق بها

تطلب   ي 
التر الهاتفية  المكالمات  أو  النصية  الرسائل  أو  ي 

وت  الإلكير يد  الير من رسائل 

 .منك معلومات شخصية أو مالية

o تتعامل معهم الذين  كات والأفراد  الس  أي  : تحقق من هوية  تتعامل مع  أن  قبل 

عن  ابحث  بهم.  وموثوق  حقيقيون  أنهم  من  تأكد  نت،  الإنير عير  فرد  أو  كة  سرر

نت، وتحقق من مراجعات العملاء الآخرين  .معلومات عنهم على الإنير

o أو فرصة عمل الحصول على وظيفة  مقدمًا مقابل  أموال  أي  تدفع  ما   : لا  غالبًا 

 .تكون هذه علامة على الاحتيال
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o آمنة دفع  طرق  مثل : استخدم  آمنة  دفع  طرق  بطاقات   PayPal استخدم  أو 

نت   .الائتمان عند إجراء معاملات عير الإنير

  : حماية البيانات الشخصية  •

o مختلفة لكل حساب من  استخدم كلمة مرور   : استخدم كلمات مرور قوية وفريدة

نت. اجعل كلمات المرور طويلة ومعقدة، واستخدم مزيجًا من   حساباتك على الإنير

ة والأرقام والرموز ة والصغير  .الأحرف الكبير

o الثنائية المصادقة  بتفعيل  تضيف   :(Two-Factor Authentication) قم 

 .المصادقة الثنائية طبقة إضافية من الأمان إلى حساباتك

o نت الإنتر عتر  تشاركها    
التر المعلومات  بشأن  حذرًا  معلومات  : كن  تشارك  لا 

مواقع   الائتمانية على  بطاقتك  معلومات  أو  الضمان الاجتماعي  رقم  مثل  حساسة 

 .الويب أو التطبيقات غير الموثوق بها

o اضية خاصة  : العامة Wi-Fi عند الاتصال بشبكات (VPN) استخدم شبكة افتر

 .بياناتك من المتسللير   VPN تحمي 

o امج الضارة وسات وبرامج مكافحة التر  : حافظ على تحديث برامج مكافحة الفت 

امج على حماية جهازك من التهديدات الأمنية   .تساعد هذه الير

  : المسؤولية الاجتماعية •

o  ا
ً
تجنب نسرر محتوى يحض على الكراهية أو العنف  : لا تنس  محتوى ضارًا أو مسيئ

 .أو التميير  

o تعليقاتك ومشاركاتك  
 
مًا ق  .لا تستخدم لغة مسيئة أو مهينة : كن محتر

o أخبارًا كاذبة أو  مضللة  معلومات  تنس   قبل  : لا  المعلومات  صحة  من  تحقق 

 .مشاركتها

o ك على الآخرين ي كيفية تأثير كلماتك وأفعالك على الآخرين  : كن واعيًا بتأثت 
 .فكر ف 

o   نت لنس  الإيجابية والخت نت لمشاركة المعلومات  استخدم   : استخدم الإنتر الإنير

ي   .المفيدة، ودعم القضايا النبيلة، والتواصل مع الآخرين بشكل إيجاتر

ام بالقواني   واللوائح •  
  : الالتر

o بلدك  
 
نت ق قد تختلف  : تعرف على القواني   واللوائح المتعلقة بالرب  ح من الإنتر

 .القوانير  واللوائح من بلد إلى آخر
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o   وط الخدمة الخاصة بالمنصات تأكد من أن أنشطتك عتر نت تتوافق مع ش  الإنتر

  تستخدمها 
وط الخدمة بعناية قبل استخدام أي منصة : التر  .اقرأ سرر

o نت ائب المستحقة على دخلك من الإنتر نت  : ادفع الض  قد يكون الدخل من الإنير

يبيًا   يبة. استسرر محاسبًا أو مستشارًا ض  اماتك إذا  خاضعًا للصر  ا من الير 
ً
لم تكن متأكد

يبية  .الصر 

 

نت عير الجوال. لقد تعلمنا أن    لأساسيات الرب  ح من الإنير
ً
ا شاملا

ً
لقد قدم هذا الفصل الأول عرض

امًا بأخلاقيات  ا والير 
ً
ا جيد

ً
ا تخطيط

ً
ا واسعة لتحقيق الدخل، ولكنه يتطلب أيض

ً
هذا المجال يفتح آفاق

إ نت  بالإنير والاتصال  الأجهزة  من  الأساسية،  المتطلبات  استعرضنا  لقد  الحسابات العمل.  لى 

 .والمهارات اللازمة

ا 
ً
ا ووقت

ً
اء السري    ع. إنه يتطلب جهد ا مختصًرا للير

ً
من المهم أن نؤكد أن الرب  ح من الجوال ليس طريق

امًا، ولكنه يمكن أن يكون مجزيًا للغاية   .تم القيام به بشكل صحيحإذا والير 

اتيجيات  ي طرق الرب  ح المختلفة، وسنقدم نصائح عملية واسير
ي الفصول القادمة، سنتعمق أكير ف 

ف 

. سنستكشف عالم التطبيقات، والتسويق،  ي هذا المجال المثير والمتنامي
فعالة لزيادة فرص النجاح ف 

ي يمكن للهاتف الذكي أن يفتح أبوابها أمامك
ها من المجالات التر  .وإنشاء المحتوى، وغير
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  
 طرق الرب  ح من الجوال من خلال التطبيقات : الفصل الثان 

 

ي كسب المال عير الجوال. 
يعد الرب  ح من خلال التطبيقات أحد أكير الطرق شيوعًا وسهولة للبدء ف 

والمهارات.  الاهتمامات  ي مختلف  تلتر ي 
والتر المتاحة،  التطبيقات  ي 

ف  الهائل  التنوع  إلى  ذلك  ويرجع 

لهذه   استعراض شامل ومفصل  تقديم  إلى  الفصل  الأنواع يهدف هذا  كير  على 
الير التطبيقات، مع 

سنغطي  فئة.  ي كل 
ف  مشهورة  تطبيقات  على  وأمثلة  والعيوب،  والمزايا  عملها،  وآليات  المختلفة، 

اء، وتطبيقات تقديم الخدمات، مع  ي تدفع مقابل إكمال المهام، وتطبيقات البيع والسرر
التطبيقات التر

 .رتقديم نصائح عملية لزيادة الأرباح وتقليل المخاط

  تدفع مقابل إكمال المهام 2.1
 : التطبيقات التر

مهارات    
ً
عادة تتطلب  لا  حيث  الدخول،  حيث  من  الأسهل  هي  التطبيقات  من  الفئة  هذه  تعتير 

ة سابقة. تعتمد فكرتها الأساسية على مبدأ بسيط ي   : متخصصة أو خير
تقوم بإكمال مهام معينة، وف 

 .( مثل بطاقات الهدايا) المقابل تحصل على مكافآت مالية أو عينية 

 : استطلاعات الرأي 2.1.1

كات والمؤسسات بإجراء استطلاعات الرأي لجمع معلومات حول   : آلية العمل • تقوم السرر

استطلاعات  تطبيقات  السائدة.  والاتجاهات   ، المستهلكير  وآراء  والخدمات،  المنتجات 

أسئلة   على  بالإجابة  المستخدمون  يقوم  حيث   ، بالمستخدمير  كات  السرر هذه  تربط  الرأي 

ي المقابل يحصلون على نقاط أو 
 .مكافآت مالية الاستطلاعات، وف 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

  : المزايا  •

o لا تتطلب مهارات خاصة، فقط القدرة على القراءة والإجابة على    : سهولة الاستخدام

 .الأسئلة 

o ي أي مكان  : مرونة الوقت
ي أي وقت وف 

 .يمكنك إكمال الاستطلاعات ف 

o  ي  : لا توجد تكاليف بدء
ي هذه التطبيقات مجات 

 .التسجيل ف 

  : العيوب •

o  ما تكون المكافآت مقابل كل استطلاع منخفضة : الدخل المنخفض نسبيًا 
ً
 .عادة

o قد يشعر بعض المستخدمير  بالملل من تكرار الإجابة على الأسئلة   : قد تكون مملة. 

o لجميع الاستطلاعات 
ً
قد يتم استبعادك من بعض الاستطلاعات   : قد لا تكون مؤهلا

ي ) بناءً على ملفك الشخصي 
 .( مثل العمر، والجنس، والموقع الجغراف 

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o Swagbucks:  يعتير من أشهر تطبيقات الاستطلاعات، ويقدم مجموعة متنوعة

نت) من المهام الأخرى   . يمكنك ( مثل مشاهدة مقاطع الفيديو، والتسوق عير الإنير

ي تكسبها  (SB) استبدال النقاط
 .PayPal ببطاقات هدايا أو نقود عير التر

o Google Opinion Rewards: كة ، يرسل استطلاعات Google تطبيق تابع لسرر

ي 
للمستخدمير  ويكافئهم برصيد ف  ة  اء   Google Play قصير يمكن استخدامه لسرر

 .التطبيقات والألعاب والأفلام والكتب. يتمير  بسهولة الاستخدام وسرعة الدفع 

o YouGov:   يركز على استطلاعات الرأي حول القضايا الاجتماعية والسياسية. يتمير

ا من الاستطلاعات ً ا كبير
ً
 .بمصداقيته العالية، ولكنه قد لا يقدم عدد

o Survey Junkie:   ي استطلاعات الرأي، تتمير  بواجهة مستخدم
منصة متخصصة ف 

 .بسيطة وسهولة الاستخدام 

o Toluna:  إلى بالإضافة  الأجر،  مدفوعة  رأي  استطلاعات  تقدم  أخرى  منصة 

 .منتديات للمناقشة واستطلاعات سريعة 

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o ي عدة تطبيقات لزيادة عدد الاستطلاعات المتاحة
 .قم بالتسجيل ف 

o  أكمل ملفك الشخصي بشكل كامل ودقيق لزيادة فرص تأهلك للاستطلاعات. 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o  اكم مع الوقت  .كن صبورًا ومثابرًا، فالأرباح تير

o  ا كل يوم لإكمال الاستطلاعات خصص
ً
ا محدد

ً
 .وقت

o ي إجاباتك، ولا تحاول الغش أو التلاعب بالنظام
ا ف 
ً
 .كن صادق

 : مشاهدة الإعلانات ومقاطع الفيديو  2.1.2

تدفع هذه التطبيقات للمستخدمير  مقابل مشاهدة الإعلانات ومقاطع الفيديو   : آلية العمل •

ة    ما تكون هذه الإعلانات قصير
ً
ويجية. عادة ، وقد تكون مرتبطة  ( بضع ثوانٍ أو دقائق ) الير

 .بمنتجات أو خدمات أو تطبيقات أخرى 

  : المزايا  •

o كل ما عليك فعله هو المشاهدة  : سهولة الاستخدام. 

o  ا ً ا كبير
ً
 .لا تتطلب مجهود

  : العيوب •

o  ا
ً
 منخفضة   : الدخل المنخفض جد

ً
المكافآت مقابل مشاهدة الإعلانات تكون عادة

 .للغاية

o  قد تكون مملة ومضيعة للوقت. 

o قد تعرضك لمحتوى غير مرغوب فيه. 

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o InboxDollars:  وإكمال الإعلانات،  مشاهدة  مقابل  للمستخدمير   يدفع 

ها  .الاستطلاعات، ولعب الألعاب، وغير

o AdWallet: ة  .يركز على مشاهدة الإعلانات القصير

o Viggle:   امج التلفزيونية والأفلام ئ المستخدمير  على مشاهدة الير
لم ) تطبيق يكاف 

 .( يعد متاحًا على نطاق واسع

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o   ي أوقات فراغك
أثناء انتظار  ) استخدم هذه التطبيقات ف  الحافلة أو مشاهدة مثل 

 .( التلفزيون

o  لا تعتمد على هذه التطبيقات كمصدر دخل أساسي. 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

 : تجربة التطبيقات والألعاب 2.1.3

العمل • وتقديم   : آلية  جديدة،  وألعاب  تطبيقات  وتجربة  يل  بتي   المستخدمون  يقوم 

ي اللعبة، أو  
استخدام ملاحظات حول تجربتهم. قد يُطلب منك الوصول إلى مستوى معير  ف 

ة زمنية محددة، أو كتابة مراجعة  .التطبيق لفير

  : المزايا  •

o فرصة لاكتشاف تطبيقات وألعاب جديدة. 

o  كنت تحب تجربة أشياء جديدةإذا  قد تكون ممتعة. 

  : العيوب •

o ين ا كبير
ً
ا وجهد

ً
 .قد تتطلب وقت

o  قد لا تكون جميع التطبيقات والألعاب ممتعة. 

o  ة على هاتفك  .قد تحتاج إلى مساحة تخزين كبير

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o AppNana: بنقاط المستخدمير   ئ 
التطبيقات   (Nana) يكاف  تجربة  مقابل 

 .والألعاب

o FeaturePoints:  ،التطبيقات تجربة  مقابل  نقاط  للمستخدمير  كسب  يتيح 

 .وإكمال الاستطلاعات، ومشاهدة مقاطع الفيديو 

o Mistplay:   ئ يكاف  للألعاب،  مخصص  الألعاب تطبيق  لعب  على  المستخدمير  

 .الجديدة 

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o ي تستمتع بها بالفعل
 .ركز على التطبيقات والألعاب التر

o ي تجربة أي تطبيق أو لعبة
 .اقرأ التعليمات بعناية قبل البدء ف 

داد النقود 2.1.4 نت واستر  (: Cashback) التسوق عتر الإنتر

ونية. عندما  : آلية العمل • تعمل هذه التطبيقات كوسيط بير  المستخدمير  والمتاجر الإلكير

ياتك كنقود  مشير قيمة  من  مئوية  نسبة  على  تحصل  التطبيق،  خلال  من  بالتسوق  تقوم 

دة  .(Cashback) مسير
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

  : المزايا  •

o طريقة سهلة لكسب المال أثناء التسوق. 

o  ي
 .( بخلاف التسوق من خلال التطبيق ) لا تتطلب أي جهد إضاف 

o  ا من المال على المدى الطويليمكن أن توفر لك ً ا كبير
ً
 .مبلغ

  : العيوب •

o دة إلى حسابك  .قد يستغرق الأمر بعض الوقت حتر يتم إضافة النقود المسير

o  ونية متاحة من خلال هذه التطبيقات  .قد لا تكون جميع المتاجر الإلكير

o قد تشجعك على الإنفاق أكير مما كنت تخطط له. 

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o Rakuten (Ebates):  المتاجر آلاف  من  يات  المشير على  نقدي  داد  اسير يوفر 

ونية   .الإلكير

o Honey:  التسوق عير عند  وتطبيقها  الخصم  بالبحث عن كوبونات  تلقائيًا  يقوم 

نت  .الإنير

o Shopback: يات من مجموعة واسعة من المتاجر داد نقدي على المشير  .يوفر اسير

o Ibotta:  داد يات البقالة يركز على اسير  .النقود على مشير

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o  نت ي كل مرة تتسوق فيها عير الإنير
 .استخدم هذه التطبيقات ف 

o  ابحث عن عروض خاصة ومكافآت إضافية. 

o اء ي التطبيقات المختلفة قبل السرر
داد النقدي ف   .قارن بير  نسب الاسير

ة 2.1.5  Micro-tasks)) إكمال المهام الصغت 

تتضمن هذه المهام إدخال البيانات، والتعرف على الصور، وتصنيف المحتوى،  : آلية العمل •

ي لا تتطلب مهارات متخصصة
ها من المهام البسيطة التر ة، وغير  .وكتابة النصوص القصير

  : المزايا  •

o ي أي مكان : مرونة الوقت
ي أي وقت وف 

 .يمكنك إكمال المهام ف 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o ة سابقة  .لا تتطلب خير

  : العيوب •

o  ا الدخل
ً
ا : المنخفض جد

ً
ة جد  ما تكون المكافآت مقابل كل مهمة صغير

ً
 .عادة

o قد تكون مملة ومتكررة. 

  : أمثلة على تطبيقات/منصات مشهورة •

o Amazon Mechanical Turk (MTurk):  تتيح أمازون  كة  لسرر تابعة  منصة 

ة مقابل أجر   .للمستخدمير  إكمال مهام صغير

o Clickworker:   نت، يوفر مهام متنوعة مثل إدخال البيانات، والبحث على الإنير

 .وتقييم المحتوى

o Microworkers:  ة متنوعة  .منصة أخرى تقدم مهامًا صغير

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o ي تجيدها وتستمتع بها
 .ركز على المهام التر

o ي إكمال المهام
ا ف 
ً
 .كن سريعًا ودقيق

o استغل أوقات فراغك لإكمال المهام. 

اء المنتجات 2.2  : تطبيقات بيع وش 

أو  جديدة،  أو  مستعملة  سواء كانت  المنتجات،  اء  وسرر بيع  للمستخدمير   التطبيقات  هذه  تتيح 

 .مصنوعة يدويًا

 : بيع المنتجات المستعملة 2.2.1

ونيات، والأثاث، ) يمكنك تصوير أغراضك المستعملة   : آلية العمل • مثل الملابس، والإلكير

ين    ( والكتب المشير مع  والتفاوض  السعر  تحديد  يمكنك  التطبيق.  على  للبيع  وعرضها 

 .المحتملير  

  : المزايا  •

o ي لم تعد بحاجة إليها وكسب بعض المال
 .طريقة سهلة للتخلص من الأغراض التر

o  ( كنت تبيع منتجات ماديةإذا  باستثناء تكلفة الشحن ) لا توجد تكاليف بدء. 

  : العيوب •
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o قد يستغرق الأمر بعض الوقت لبيع منتجاتك. 

o  ين المحتملير  والتفاوض معهمقد تحتاج إلى
 .التعامل مع المشير

o  ما تكون نسبة مئوية من سعر البيع) قد تحتاج إلى دفع رسوم للتطبيق 
ً
 .( عادة

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o eBay:  اء المنتجات المستعملة والجديدة  .منصة عالمية لبيع وسرر

o OLX: ي العديد من البلدان
 .منصة إعلانات مبوبة شائعة ف 

o Facebook Marketplace:  اء المنتجات محليًا  .يتيح للمستخدمير  بيع وسرر

o Depop: اء الملابس المستعملة  تطبيق لبيع وسرر

  : نصائح لزيادة المبيعات •

o  التقط صورًا عالية الجودة لمنتجاتك. 

o ا واضحة ومفصلة لمنتجاتك
ً
 .اكتب أوصاف

o حدد أسعارًا تنافسية. 

o   ين المحتملير
ي الرد على استفسارات المشير

 .كن سريعًا ف 

o قدم خدمة عملاء جيدة. 

ا  2.2.2
ً
 : بيع المنتجات المصنوعة يدوي

العمل • منتجاتك إذا   : آلية  لبيع  التطبيقات  هذه  استخدام  يمكنك  ا، 
ً
فنان أو  حرفيًا  كنت 

لية، والأعمال الفنية) المصنوعة يدويًا   .( مثل المجوهرات، والملابس، والديكورات المي  

  : المزايا  •

o  سوق واسع من المهتمير  بالمنتجات اليدويةالوصول الى 

o  الحصول على سعر عادل لمنتجاتك 

 : العيوب •

 المنافسة الشديدة  •

 قد تحتاج إلى دفع رسوم للتطبيق  •

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o Etsy:  منصة عالمية لبيع المنتجات المصنوعة يدويًا والعتيقة. 

ي بيع المنتجات المستعملة، بالإضافة )  : نصائح لزيادة المبيعات •
نفس النصائح المذكورة ف 

  :( إلى

o ها  .ركز على جودة منتجاتك وتمير 

o  ي قصة حول علامتك التجارية ومنتجاتك
 .ابت 

o وي    ج لمنتجاتك  .استخدم وسائل التواصل الاجتماعي للير

 :Dropshipping) ) الدروبشيبينغ 2.2.3

  : آلية العمل •

o ي على احدى المنصات مثل
وت   shopify تقوم بإنشاء متجر الكير

o ي متجرك
ي الحقيقة لا تملك هذه المنتجات  ،تقوم بعرض المنتجات ف 

 لكنك ف 

o   اء المنتج  أحد عندما يقوم ويقوم المورد    ،تقوم انت بطلبه من مورد اخر   ،العملاء بسرر

ة الى العميل  بشحنه مباسرر

o  اء من المورد  انت تحصل على الفرق بير  سعر البيع وسعر السرر

 : المزايا  •

 رأس مال كبير لا تحتاج الى  •

اء وتخزين المنتجات  •  لا تحتاج الى سرر

 سهولة البدء •

 : العيوب •

 هامش الرب  ح قليل •

ي جودة المنتج وسرعة الشحن  •
 صعوبة التحكم ف 

 المنافسة الشديدة  •

  : أمثلة على تطبيقات/منصات •

o Shopify:  ونية، تدعم نموذج الدروبشيبينغ  .منصة لإنشاء وإدارة المتاجر الإلكير
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o AliExpress:   بابا، توفر مجموعة واسعة من المنتجات كة علىي 
منصة تابعة لسرر

ي يمكن بيعها بنظام الدروبشيبينغ 
  .التر

▪ WooCommerce: إضافة (Plugin) المحتوى إدارة   لنظام 

WordPress ي يدعم الدروبشيبينغ
وت   .، تسمح لك بإنشاء متجر إلكير

▪ Oberlo:  ل تابع  المنتجات منShopify تطبيق  اد   ، يسهل عملية استير

AliExpress إلى متجرك على Shopify. 

  الدروبشيبينغ •
 
  : نصائح للنجاح ق

o اخير منتجات ذات طلب مرتفع ومنافسة منخفضة. 

o ا سريعًا
ً
 .ابحث عن موردين موثوقير  يقدمون منتجات عالية الجودة وشحن

o  ي
وت   .ركز على التسويق لمتجرك الإلكير

o قدم خدمة عملاء ممتازة. 

 : تطبيقات تقديم الخدمات 2.3

تتيح هذه التطبيقات للمستخدمير  تقديم خدمات متنوعة للعملاء، سواء كانت خدمات تتطلب  

 .( مثل التوصيل) أو خدمات لا تتطلب مهارات خاصة  ( مثل العمل الحر) مهارات متخصصة 

 : Freelancing) ) العمل الحر  2.3.1

العمل • مهاراتك   : آلية  عرض  مجة،  ) يمكنك  والير والتصميم،  جمة، 
والير الكتابة،  مثل 

ي يطرحها العملاء ( والتسويق 
 .على منصات العمل الحر، والتقدم للوظائف والمشاري    ع التر

  : المزايا  •

o ي أي وقت : مرونة الوقت والمكان
 .يمكنك العمل من أي مكان وف 

o أنت رئيس نفسك : الاستقلالية. 

o  تك : إمكانية تحقيق دخل مرتفع  .يعتمد الدخل على مهاراتك وخير

  : العيوب •

o  المنافسة الشديدة. 

o قد يكون من الصعب الحصول على أول وظيفة. 

o ي بعض الأحيان
 .قد تحتاج إلى العمل لساعات طويلة ف 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o ي تحصل عليها : عدم وجود دخل ثابت
 .الدخل يعتمد على عدد المشاري    ع التر

  : أمثلة على تطبيقات/منصات مشهورة •

o Fiverr:  بأسعار تقديم خدماتهم  للمستخدمير   تتيح  الحر،  للعمل  منصة عالمية 

 .دولارات  5تبدأ من 

o Upwork: ا
ً
 .منصة أخرى للعمل الحر، تركز على المشاري    ع الأكير والأكير تعقيد

o Freelancer:  ة تقدم مجموعة متنوعة من الخدمات  .منصة شهير

o ي العمل الحر : مستقل
 .منصة عربية متخصصة ف 

  العمل الحر  •
 
  : نصائح للنجاح ق

o الجودة عالىي   
ً
أن   : قدم عملً من  تأكد  الحر.  العمل  ي 

ف  للنجاح  عامل  أهم  هذا هو 

ا 
ً
ي توقعات العميل أو يتجاوزها. اطلب مراجعة العميل لعملك وكن مستعد عملك يلتر

 .لإجراء التعديلات اللازمة

o م بالمواعيد النهائية ام بالمواعيد النهائية أمر بالغ الأهمية.    : الير  لم تتمكن إذا  الالير 

ي 
، فأبلغ العميل بذلك ف  ي

ام بموعد نهاتئ  .وقت ممكن أقربمن الالير 

o ي علاقات جيدة مع عملائك
العملاء الراضون هم أفضل مصدر للدعاية لك.   : ابت 

حافظ على علاقات جيدة مع عملائك، فقد يعودون إليك بمزيد من المشاري    ع أو 

 .يوصون بك لعملاء آخرين 

o  باستمرار تعلم مهارات جديدة،   : طور مهاراتك  باستمرار.  يتغير  الحر  العمل  سوق 

ي مجال عملك 
 .وابق على اطلاع بأحدث الاتجاهات ف 

o ي إذا    : لا تخف من طلب المساعدة
دد ف  وع ما، فلا تير ي مسرر

كنت تواجه صعوبة ف 

نت  .طلب المساعدة من زملاء العمل الحر الآخرين أو من منتديات الدعم عير الإنير

o لنفسك والمواقع   : سوّق  والمدونات،   ، الاجتماعي التواصل  وسائل  استخدم 

وي    ج لخدماتك ونية للير  .الإلكير

o  ا. لا تثبط عزيمتك   : كن صبورًا
ً
ي مجال العمل الحر يستغرق وقت

بناء سمعة طيبة ف 

 .لم تحصل على نتائج فوريةإذا 

 : تطبيقات التوصيل 2.3.2
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مثل الطعام  ) تتيح هذه التطبيقات للمستخدمير  الرب  ح من توصيل الطلبات   : آلية العمل •

ي الطلبات   ( والبقالة
ي التطبيق كسائق أو مندوب توصيل، وتلقر

أو الركاب. يمكنك التسجيل ف 

 .من خلال التطبيق، وتنفيذها مقابل أجر

  : المزايا  •

o ي تناسبك : مرونة الوقت
ي الأوقات التر

 .يمكنك العمل ف 

o  ي حالة توصيل الركاب) لا تتطلب مهارات متخصصة
 .( باستثناء رخصة القيادة ف 

o ة ي المدن الكبير
 ف 
ً
 .يمكن أن تكون مصدر دخل جيد، خاصة

  : العيوب •

o  قد تكون متعبة جسديًا. 

o قد تحتاج إلى سيارة أو دراجة نارية. 

o قد تكون عرضة لحوادث المرور. 

o ي تحصل عليها : الدخل غير ثابت
 .يعتمد على عدد الطلبات التر

o قد تحتاج إلى دفع تكاليف الوقود والصيانة. 

  : أمثلة على تطبيقات مشهورة •

o Uber: كة عالمية لخدمات النقل والتوصيل  .سرر

o Careem:  الأوسط ق  السرر منطقة  ي 
ف  شائعة  والتوصيل،  النقل  لخدمات  كة  سرر

 .وشمال إفريقيا

o تطبيق لتوصيل الطعام والبقالة : طلبات. 

o Mrsool (مرسول :)  ي السعودية ومصرتطبيق
 .توصيل شائع ف 

o Glovo:  ( طعام، بقالة، صيدلية، إلخ) تطبيق توصيل متعدد الخدمات. 

  : نصائح لزيادة الأرباح •

o  ي أوقات الذروة
 .( مثل أوقات الغداء والعشاء) اعمل ف 

o ي تنفيذ الطلبات
 ف 
ً
 .كن سريعًا وفعالً

o حافظ على نظافة سيارتك أو دراجتك النارية. 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o  ا مع العملاءكن مهذبًا
ً
 .وودود

o ي يكير فيها الطلب
 اخير المناطق التر

 : تطبيقات الخدمات المحلية 2.3.3

العمل • المحليير    : آلية  الخدمات  بمقدمي   
المستخدمير  التطبيقات  هذه  مثل  ) تربط 

هم ، وعمال النظافة، ومدرسي الدروس الخصوصية، وغير ، والكهربائيير  . يمكنك ( السباكير 

ي منطقتك 
ي الطلبات من العملاء ف 

ي التطبيق كمقدم خدمة، وتلقر
 .التسجيل ف 

  : المزايا  •

o ة  .الوصول إلى قاعدة عملاء كبير

o مرونة الوقت والمكان. 

o  ة  .لا تتطلب تكاليف تسويق كبير

  : العيوب •

o  المنافسة الشديدة. 

o  ما تكون نسبة مئوية من قيمة الخدمة) قد تحتاج إلى دفع رسوم للتطبيق 
ً
 .( عادة

o  ( حسب نوع الخدمة) قد تحتاج إلى الحصول على تراخيص أو شهادات معينة. 

  (: قد تختلف حسب المنطقة)أمثلة على تطبيقات  •

o TaskRabbit:   ي مجموعة
 بمقدمي الخدمات المحليير  ف 

منصة لربط المستخدمير 

 .( مثل التجميع، والتنظيف، والانتقال) متنوعة من المجالات 

o Handy: لية  .يركز على خدمات التنظيف والصيانة المي  

o   
ي مصر  : خدمانر

 تطبيق خدمات ف 

  : نصائح للنجاح •

o  قدم خدمة عالية الجودة. 

o مًا بالمواعيد ا وملير 
ً
 .كن موثوق

o حدد أسعارًا تنافسية. 

o اطلب من عملائك تقييم خدماتك. 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

o  وي    ج لخدماتك  .استخدم التطبيق للير

 : اختيار التطبيق المناسب 2.4

لا يوجد تطبيق واحد "أفضل" للجميع. يعتمد اختيار التطبيق المناسب لك على عدة عوامل، بما  

ي ذلك
 : ف 

ومهاراتك • ومهاراتك.   : اهتماماتك  اهتماماتك  مع  يتناسب  ا 
ً
تطبيق تحب  إذا  اخير  كنت 

داد النقود هو الخيار الأفضل لك.   كنت تجيد الكتابة،  إذا  التسوق، فقد يكون تطبيق اسير

 .فقد يكون العمل الحر هو الأنسب

المتاح لديك • ي تقدم  إذا   : الوقت 
التر التطبيقات  كان لديك وقت فراغ محدود، فقد تكون 

ة هي الأفضل.   ي مجال  إذا  مهامًا صغير
كان لديك المزيد من الوقت، فقد تتمكن من العمل ف 

 .التوصيل أو تقديم الخدمات المحلية

ي كسبه من خلال التطبيق. بعض التطبيقات   : أهدافك المالية •
حدد المبلغ الذي ترغب ف 

ا
ً
 جيد

ً
ا نسبيًا، بينما يمكن أن تحقق تطبيقات أخرى دخلً

ً
 منخفض

ً
 .تقدم دخلً

•   
 
ي بلدك أو منطقتك : موقعك الجغراق

 .بعض التطبيقات قد لا تكون متاحة ف 

ابحث عن مراجعات المستخدمير  الآخرين للتطبيق قبل التسجيل فيه.   : سمعة التطبيق •

ي الوقت المحدد 
 .تأكد من أن التطبيق موثوق به ويدفع للمستخدمير  ف 

 : المخاطر والتحديات 2.5

على الرغم من أن الرب  ح من خلال التطبيقات يمكن أن يكون طريقة رائعة لكسب المال، إلا أن هناك 

ي يجب أن تكون على دراية بها 
 : بعض المخاطر والتحديات التر

الدخل من معظم هذه التطبيقات غير ثابت ويعتمد على عوامل خارجية  : الدخل غت  الثابت •

 .( مثل عدد الاستطلاعات المتاحة، أو عدد طلبات التوصيل) 

هناك العديد من الأشخاص الذين يستخدمون هذه التطبيقات لكسب   : الشديدةالمنافسة   •

ي أن المنافسة قد تكون شديدة 
 .المال، مما يعت 

ي تعد بأرباح خيالية أو تطلب منك دفع رسوم مقدمًا  : الاحتيال •
 .كن حذرًا من التطبيقات التر

الوقت • التطبيقات دون  : إضاعة  ي استخدام هذه 
ي ساعات طويلة ف 

قد تجد نفسك تقص 

 .تحقيق دخل كبير 

ي تشاركها مع هذه التطبيقات : الخصوصية •
 .كن حذرًا بشأن المعلومات الشخصية التر
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 لطرق الرب  ح من الجوال من خلال التطبيقات. لقد تعلمنا أن  
ً
ا شاملا

ً
لقد قدم هذا الفصل استعراض

مختلفة لكسب المال. لقد  هناك مجموعة متنوعة من التطبيقات المتاحة، كل منها يقدم طريقة  

ي الفصل القادم،   .استعرضنا المزايا والعيوب، وأمثلة على تطبيقات مشهورة، ونصائح لزيادة الأرباح
ف 

 .سننتقل إلى استكشاف طرق الرب  ح من الجوال من خلال التسويق وإنشاء المحتوى
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 الرب  ح من الجوال من خلال التسويق والمحتوى  : الفصل الثالث

 

كانت التطبيقات تمثل المدخل الأسهل لعالم الرب  ح من الجوال، فإن التسويق وإنشاء المحتوى  إذا  

يمثلان الطريق نحو بناء دخل أكير استدامة وأعلى ربحية. هذا الفصل مخصص لاستكشاف هذا 

المجال الواسع، الذي يتيح للأفراد استغلال مهاراتهم الإبداعية والتسويقية لتحقيق دخل مجزٍ من  

لال هواتفهم الذكية. سنتناول بالتفصيل مفهوم التسويق بالعمولة، والتسويق عير وسائل التواصل خ

اتيجيات الفعالة والأدوات اللازمة   كير  على الاسير
، مع الير ، وإنشاء وبيع المحتوى الرقمي الاجتماعي

 .للنجاح 

 : Affiliate Marketin) ) التسويق بالعمولة 3.1

 التسويق بالعمولة؟ ما هو  3.1.1

اكة بير  ثلاثة أطراف ي يعتمد على السرر
 : التسويق بالعمولة هو نموذج تسويقر

وي    ج   :(Advertiser) المُعلِن . 1 ي الير
كة أو الفرد الذي يمتلك المنتج أو الخدمة ويرغب ف  السرر

 .لها
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

وي    ج   :(Affiliate) أو المسوّق بالعمولة (Publisher) الناش   . 2 ي تقوم بالير
كة التر الفرد أو السرر

الخاصة   قنواته  المعلن من خلال  أو خدمات  ، مدونته،  ) لمنتجات  ي
وت  الإلكير مثل موقعه 

 .( حساباته على وسائل التواصل الاجتماعي 

أو الخدمة من خلال رابط الإحالة  :(Customer) العميل . 3 المنتج  ي  الشخص الذي يشير

 .الخاص بالناسرر 

وي    ج لمنتجات أو خدمات ليست مملوكة له، وعندما يقوم  ببساطة، يقوم المسوق بالعمولة بالير

اء من خلال الرابط الخاص به، يحصل المسوق على عمولة   نسبة مئوية من سعر  ) شخص ما بالسرر

 .( البيع أو مبلغ ثابت

 كيف يعمل التسويق بالعمولة عتر الجوال؟  3.1.2

 : يمكن القيام بالتسويق بالعمولة عير الجوال من خلال عدة طرق

يمكنك مشاركة روابط الإحالة الخاصة بك على حساباتك على  : وسائل التواصل الاجتماع   •

منشورات  يمكنك كتابة  ها.  وغير توك،  تيك  شات،  سناب   ، تويير إنستغرام،  فيسبوك، 

ة، أو استخدام خاصية القصص  .(Stories) ترويجية، أو إنشاء مقاطع فيديو قصير

المراسلة • تطبيقات  : تطبيقات  عير  وعائلتك  أصدقائك  إلى  الإحالة  روابط  إرسال  يمكنك 

 .المراسلة مثل واتساب وتيليجرام

ونية • الإلكتر والمواقع  يمكنك كتابة  إذا   : المدونات   ، ي
وت  إلكير موقع  أو  مدونة  لديك  كان 

ي 
ف  بك  الخاصة  الإحالة  روابط  لها، وتضمير   تروج  ي 

التر الخدمات  أو  للمنتجات  مراجعات 

 .المحتوى

•   
ون  يد الإلكتر كير  الخاصة  : التر

ي ترويجية إلى قائمة المشير
وت  يمكنك إرسال رسائل بريد إلكير

ي الرسائل
 .بك، وتضمير  روابط الإحالة ف 

المدفوعة • التواصل   : الإعلانات  منصات  على  المدفوعة  الإعلانات  استخدام  يمكنك 

 .الاجتماعي أو محركات البحث للوصول إلى جمهور أوسع

 : مزايا التسويق بالعمولة 3.1.3

يمكنك كسب المال حتر عندما لا تعمل بنشاط. بمجرد  :(Passive Income) دخل سلتر   •

ي الأرباح لعدة أشهر  
ي جت 

إنشاء المحتوى الخاص بك ونسرر روابط الإحالة، يمكن أن تستمر ف 

 .أو حتر سنوات 

ي أي وقت : مرونة الوقت والمكان •
 .يمكنك العمل من أي مكان وف 
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   كتاب أموالك من جوالك 

 

منتج خاص بك • حاجة لإنشاء  أو  : لا  بك،  خاصة  خدمة  أو  منتج  لإنشاء  مضطرًا  لست 

 .التعامل مع خدمة العملاء أو الشحن

ي رأس المال : انخفاض تكاليف البدء  •
ة ف   .لا يتطلب التسويق بالعمولة استثمارات كبير

يعتمد الدخل على جهودك وقدرتك على الوصول إلى الجمهور  : إمكانية تحقيق دخل مرتفع  •

 .المناسب

 : عيوب التسويق بالعمولة 3.1.4

هناك العديد من المسوقير  بالعمولة الذين يروجون لنفس المنتجات   : المنافسة الشديدة •

 .أو الخدمات 

ا لبناء جمهور  •
ً
قد تحتاج إلى بعض الوقت لبناء قاعدة متابعير  على   : قد يستغرق الأمر وقت

ي وسائل التواصل الاجتماعي أو لجذب الزوار إلى 
وت   .مدونتك أو موقعك الإلكير

، وكتابة   : قد تحتاج إلى تعلم مهارات جديدة • قد تحتاج إلى تعلم مهارات التسويق الرقمي

 .(SEO) المحتوى، وتحسير  محركات البحث

  تروج لها  •
  المنتجات أو الخدمات التر

 
ي جودة   : قد لا تتحكم ق

أنت تعتمد على المعلن ف 

 .المنتج أو الخدمة وخدمة العملاء

ي بعض البلدان، قد يُطلب منك الكشف عن  : قد تحتاج إلى الكشف عن علاقتك بالمعلن •
ف 

وي    ج لمنتجات أو خدمات معينة   .أنك تتلقر عمولة مقابل الير

 : أمثلة على منصات التسويق بالعمولة 3.1.5

• Amazon Associates:   وي    ج لملايير  المنتجات
كة أمازون، يتيح لك الير برنامج تابع لسرر

إلى   تصل  عمولة  والحصول على  أمازون،  موقع  فئة )   %10المتوفرة على  تختلف حسب 

 .( المنتج

• ClickBank:   ي المنتجات الرقمية
ونية، والدورات ) منصة متخصصة ف  مثل الكتب الإلكير

امج  .( أو أكير  %75تصل إلى ) . تقدم عمولات عالية ( التدريبية، والير

• ShareASale:  ي مختلف المجالات شبكة تسويق بالعمولة تضم آلاف
 .التجار ف 

• CJ Affiliate (Commission Junction):   شبكة تسويق بالعمولة أخرى تضم العديد

ى  .من العلامات التجارية الكير

• Rakuten Marketing:   العلامات القوية مع  بعلاقاتها  بالعمولة معروفة  شبكة تسويق 

ى  .التجارية الكير
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• Awin: ي أوروبا وأمريكا الشمالية
 .شبكة تسويق بالعمولة أوروبية، تضم العديد من التجار ف 

• Impact:  منصة تسويق بالعمولة تركز على الشفافية والتتبع المتقدم. 

 شبكة تسويق بالعمولة عربية  : عرب كليكس •

  التسويق بالعمولة 3.1.6
 
 : كيفية البدء ق

1 .  
ً
حدد المجال الذي تهتم به ولديك معرفة به. يمكن أن يكون هذا  :(Niche) اختر مجال

أو   الطبخ،  أو  السفر،  أو  التكنولوجيا،  أو  البدنية،  واللياقة  الصحة  مثل  ء،  ي
أي سر المجال 

 .الموضة، أو ألعاب الفيديو 

ي تقدم منتجات   : ابحث عن برامج التسويق بالعمولة . 2
ابحث عن برامج التسويق بالعمولة التر

ته. يمكنك البحث على   نت، أو الانضمام إلى أو خدمات ذات صلة بالمجال الذي اخير الإنير

 .شبكات التسويق بالعمولة

  تروج لها  . 3
اخير منتجات أو خدمات عالية الجودة تعتقد  : اختر المنتجات أو الخدمات التر

 .أنها ستكون مفيدة لجمهورك

الجودة . 4 عالى   محتوى   
ئ على   : أنش  النقر  على  ويشجعهم  جمهورك  يجذب  محتوى  ئ  أنشر

روابط الإحالة الخاصة بك. يمكن أن يكون هذا المحتوى عبارة عن مراجعات للمنتجات،  

 .أو مقالات إرشادية، أو مقاطع فيديو، أو منشورات على وسائل التواصل الاجتماعي 

وي    ج لمحتواك وروابط الإحالة الخاصة بك . 5 ،   : قم بالتر استخدم وسائل التواصل الاجتماعي

يد   والير ونية، 
الإلكير والمواقع  وي    ج  والمدونات،  للير المدفوعة  والإعلانات   ، ي

وت  الإلكير

 .لمحتواك

استخدم أدوات التتبع لتحليل أداء حملاتك التسويقية. تعرف على المنتجات   : تتبع نتائجك . 6

ي تحقق أفضل أداء، والقنوات التسويقية الأكير فعالية 
 .أو الخدمات التر

اتيجيتك . 7 اتيجيتك التسويقية باستمرار بناءً على نتائجك : تحسي   استر  .قم بتحسير  اسير

  التسويق بالعمولة 3.1.7
 
 : نصائح للنجاح ق

ا  •
ً
ا وشفاف

ً
كن ضيحًا بشأن علاقتك   .لا تروج لمنتجات أو خدمات لا تؤمن بها : كن صادق

 .بالمعلن

لا تحاول فقط بيع المنتجات أو الخدمات. قدم قيمة  : ركز على بناء علاقات مع جمهورك •

 .لجمهورك من خلال إنشاء محتوى مفيد وممتع 

ا : كن صبورًا  •
ً
ا وجهد

ً
 .بناء دخل مستدام من التسويق بالعمولة يستغرق وقت
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ي مجال التسويق الرقمي  : تعلم باستمرار  •
 .ابق على اطلاع بأحدث الاتجاهات ف 

ي  : استخدم أدوات التسويق بالعمولة •
ي يمكن أن تساعدك ف 

هناك العديد من الأدوات التر

 إدارة حملاتك التسويقية، مثل أدوات تتبع الروابط، وأدوات إنشاء الصفحات المقصودة

(Landing Pages ) وأدوات أتمتة التسويق ،. 

فقط  • البيع  على  تركز  القيمة : لا  تقديم  على  الثقة  ،ركز  حل   ،بناء  ي 
ف  جمهورك  مساعدة 

ي البيع كنتيجة طبيعية  ،مشاكلهم
 .وسوف يأتر

 : التسويق عتر وسائل التواصل الاجتماع   3.2

 : أهمية وسائل التواصل الاجتماع   3.2.1

أصبحت وسائل التواصل الاجتماعي جزءًا لا يتجزأ من حياتنا اليومية، وهي ليست مجرد منصات  

وي    ج للأعمال التجارية.  ا أدوات قوية للتسويق والير
ً
للتواصل مع الأصدقاء والعائلة، بل أصبحت أيض

 
ً
ا ضخمًا يستخدم مليارات الأشخاص حول العالم وسائل التواصل الاجتماعي يوميًا، مما يجعلها سوق

 .ومتاحًا للمسوقير  

 : كيفية الرب  ح من التسويق عتر وسائل التواصل الاجتماع   3.2.2

وي    ج لمنتجاتك أو خدماتك الخاصة • كان لديك منتج أو خدمة خاصة بك، يمكنك  إذا   : التر

وي    ج لها وزيادة المبيعات  .استخدام وسائل التواصل الاجتماعي للير

وي    ج   : التسويق بالعمولة • ا، يمكنك استخدام وسائل التواصل الاجتماعي للير
ً
كما ذكرنا سابق

كات أخرى والحصول على عمولة عن كل عملية بيع  .لمنتجات أو خدمات سرر

يمكنك التعاون مع العلامات التجارية لنسرر  :(Sponsored Content) المحتوى المدعوم •

ي على حساباتك مقابل مبلغ مالىي   .محتوى ترويجر

 عتر وسائل التواصل الاجتماع   •
ً
ة  Facebook مثل)  بعض المنصات : بيع المنتجات مباش 

 من خلال حسابك (Instagram و
ً
ة ي وبيع المنتجات مباسرر

وت   .تتيح لك إنشاء متجر إلكير

يمكنك تقديم خدمات إدارة حسابات   : إدارة حسابات وسائل التواصل الاجتماع  للآخرين •

ة للقيام بذلك  وسائل التواصل   كات والأفراد الذين ليس لديهم الوقت أو الخير الاجتماعي للسرر

 .بأنفسهم

التدريبية • الاستشارات  التواصل  إذا   : تقديم  وسائل  عير  التسويق  مجال  ي 
ف  ا  ً خبير كنت 

، يمكنك تقديم استشارات أو دورات تدريبية للآخرين  .الاجتماعي
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الحساب • وبيع  المتابعي    عدد  التواصل   : زيادة  منصات  احدى  بناء حساب على  يمكنك 

المتابعير    ،الاجتماعي  الحساب.    ،زيادة عدد  بيع  ي معظم ) ثم 
الطريقة غير اخلاقية ف  هذه 

 ( الأحيان

اتيجيات التسويق عتر وسائل التواصل الاجتماع   3.2.3
 : استر

المستهدف • جمهورك  هي   : حدد  ما  إليهم؟  الوصول  تحاول  الذين  الأشخاص  هم  من 

 اهتماماتهم واحتياجاتهم؟ 

ليست كل منصات التواصل الاجتماعي مناسبة لجميع الأعمال  : اختر المنصات المناسبة •

ي يستخدمها جمهورك المستهدف
 .التجارية. اخير المنصات التر

افيًا  • احتر شخصيًا  ا 
ً
ملف ئ  ،  : أنش  افيتير 

احير غلاف  وصورة  شخصي  ملف  صورة  استخدم 

ة ذاتية واضحة وموجزة  .واكتب سير

ا  •
ً
ومتنوع ا 

ً
جذاب محتوى  ئ  الفيديو   : أنش  ومقاطع  والصور  النصوص  من  مزيجًا  استخدم 

  .لجذب انتباه جمهورك

o التصنيف : النصوص علامات  واستخدم  وجذابة،  ة  قصير منشورات   اكتب 

(Hashtags)  المناسبة. 

o  استخدم صورًا عالية الجودة وملفتة للنظر  : الصور. 

o  على وسائل  تعتير مقاطع   : مقاطع الفيديو 
ً
الفيديو من أكير أنواع المحتوى تفاعلا

ة وممتعة  ئ مقاطع فيديو قصير . أنشر  .التواصل الاجتماعي

o القصص (Stories):  استخدم خاصية القصص لمشاركة محتوى مؤقت وخلف

 .الكواليس

o   البث المباش (Live Videos):  ي
استخدم البث المباسرر للتفاعل مع جمهورك ف 

 .الوقت الفعلىي 

 .حافظ على نشاط حساباتك من خلال النسرر بانتظام : انس  بانتظام •

ي المناقشات : تفاعل مع جمهورك •
 .رد على التعليقات والرسائل، وشارك ف 

المدفوعة • الإعلانات  إلى  : استخدم  الوصول  ي 
ف  المدفوعة  الإعلانات  تساعدك  أن  يمكن 

 .جمهور أوسع وزيادة الوعي بعلامتك التجارية
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استخدم أدوات التحليل المتاحة على منصات التواصل الاجتماعي لتتبع أداء   : حلل نتائجك •

ي يكون  
ي تحقق أفضل أداء، والأوقات التر

حملاتك التسويقية. تعرف على أنواع المحتوى التر

ا
ً
 .فيها جمهورك أكير نشاط

المؤثرون هم أشخاص لديهم عدد كبير من المتابعير   :(Influencers) تعاون مع المؤثرين •

اء الخاصة بهم. يمكنك   التأثير على قرارات السرر التواصل الاجتماعي ويمكنهم  على وسائل 

وي    ج لمنتجاتك أو خدماتك  .التعاون مع المؤثرين للير

 : أمثلة على منصات التواصل الاجتماع   3.2.4

• Facebook:   ي العالم، تضم مليارات المستخدمير
 .أكير منصة تواصل اجتماعي ف 

• Instagram:  ة بير  الشبابمنصة تركز على  بشعبية كبير
 .الصور ومقاطع الفيديو، تحط 

• Twitter:  تستخدم لمشاركة الأخبار والآراء والتحديثات ، منصة للتواصل الاجتماعي القصير

 .السريعة

• LinkedIn:  عن والبحث  الزملاء  مع  للتواصل  تستخدم  مهنية،  اجتماعي  تواصل  منصة 

 .وظائف

• TikTok: ة بير  المراهقير  والشباب  بشعبية كبير
ة، تحط   .منصة لمقاطع الفيديو القصير

• Snapchat:   بخاصية تتمير   الفيديو،  ومقاطع  الصور  ومشاركة  الفورية  للمراسلة  منصة 

ة زمنية محددة   .اختفاء المحتوى بعد فير

• YouTube:  منصة لمشاركة مقاطع الفيديو، يمكن استخدامها لإنشاء قناة خاصة بك ونسرر

 .محتوى فيديو متنوع

• Pinterest: منصة للبحث عن الإلهام والأفكار، تستخدم بشكل أساسي لمشاركة الصور. 

 : إنشاء وبيع المحتوى الرقم   3.3

 : أنواع المحتوى الرقم   3.3.1

  : الكتابة والتدوين •

o مدونتك   : المقالات على  ها  ونسرر مختلفة  مواضيع  حول  مقالات  يمكنك كتابة 

 .الخاصة أو على مواقع الويب الأخرى

o موضوع   : المدونات منتظم حول  محتوى  ونسرر  بك  مدونة خاصة  إنشاء  يمكنك 

 .معير  
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o ونية نت  : الكتب الإلكتر ي وبيعه عير الإنير
وت   .يمكنك كتابة كتاب إلكير

o الإعلانية للمواقع  :(Copywriting) النصوص  إعلانية  نصوص  يمكنك كتابة 

ونية والمنتجات والخدمات   .الإلكير

o كتابة   : السيناريوهات مقاطع  يمكنك  أو  المسلسلات  أو  للأفلام  سيناريوهات 

 .الفيديو 

  والفيديو  •
 
  : التصوير الفوتوغراق

o  يمكنك بيع صورك ومقاطع الفيديو الخاصة بك على   : بيع الصور ومقاطع الفيديو

ي بيع الصور
 ، Shutterstock، iStockphoto مثل)  مواقع الويب المتخصصة ف 

Adobe Stock). 

o إنشاء محتوى فيديو لقناتك على YouTube: يمكنك إنشاء قناة خاصة بك على 

YouTube   متنوعة فيديو  مقاطع  مراجعات ) ونسرر  أو  تعليمية،  دروس  مثل 

 .( للمنتجات، أو مقاطع فيديو ترفيهية

o للآخرين فيديو  محتوى  فيديو  : إنشاء  محتوى  إنشاء  خدمات  تقديم  يمكنك 

كات والأفراد  .للسرر

  : إنشاء الدورات التدريبية •

o نت الإنتر عتر  التدريبية  نت حول   : الدورات  الإنير عير  تدريبية  دورة  إنشاء  يمكنك 

 .Udemy، Coursera، Skillshare موضوع تجيده وبيعه على منصات مثل

o نت نت حول موضوع   : ورش العمل عتر الإنتر يمكنك تقديم ورش عمل عير الإنير

 .معير  

o نت يمكنك تقديم تدريب فردي  : التدريب الفردي  .للعملاء عير الإنير

 : كيفية الرب  ح من إنشاء المحتوى الرقم   3.3.2

على : الإعلانات • قناتك  أو  ي 
وت  الإلكير موقعك  أو  مدونتك  على  الإعلانات  عرض   يمكنك 

YouTube. 

بالعمولة • محتواك   : التسويق  ي 
ف  أخرى  كات  سرر خدمات  أو  لمنتجات  وي    ج  الير يمكنك 

 .والحصول على عمولة عن كل عملية بيع

ونية أو دوراتك التدريبية أو صورك أو  : بيع المحتوى الخاص بك • يمكنك بيع كتبك الإلكير

 .مقاطع الفيديو الخاصة بك 
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ي مقابل   : المحتوى المدعوم • يمكنك التعاون مع العلامات التجارية لإنشاء محتوى ترويجر

 .مبلغ مالىي 

اكات • أو  : الاشتر شهرية  رسومًا  يدفعون  الذين  كير  
للمشير محتوى حصري  تقديم  يمكنك 

 .سنوية

عات • عات من جمهورك لدعم محتواك  : التتر  .يمكنك طلب التير

•  

 : نصائح لإنشاء محتوى رقم  ناجح 3.3.3

ا تهتم به ولديك معرفة به •
ً
ي محتواك ويجعله   : اختر موضوع

شغفك بالموضوع سيظهر ف 

 .أكير جاذبية

من هم الأشخاص الذين تحاول الوصول إليهم؟ ما هي   : ابحث عن جمهورك المستهدف •

 اهتماماتهم واحتياجاتهم؟ 

 محتوى عالى  الجودة  •
ئ  .تأكد من أن محتواك مفيد وممتع وجذاب : أنش 

ا  •
ً
ا بانتظام للحفاظ على تفاعل جمهورك : كن متسق

ً
 .انسرر محتوى جديد

لمحتواك • والمدونات  : روّج   ، ي
وت  الإلكير يد  والير  ، الاجتماعي التواصل  وسائل  استخدم 

وي    ج لمحتواك. شارك محتواك على الأخرى، والمواقع   ونية، والإعلانات المدفوعة للير الإلكير

ي يستخدمها جمهورك المستهدف
 .المنصات التر

ي المناقشات. بناء علاقة قوية   : تفاعل مع جمهورك •
رد على التعليقات والأسئلة، وشارك ف 

يد من ولائهم وثقتهم بك  .مع جمهورك سير 

لتتبع أداء   (Google Analytics مثل)  استخدم أدوات التحليل : استخدم أدوات التحليل •

ي تجلب لك أكير  
ي تحقق أفضل أداء، والقنوات التر

محتواك. تعرف على أنواع المحتوى التر

 .عدد من الزيارات 

اتيجياتهم  : تعلم من الآخرين • ي مجالك وتعلم من اسير
 .ابحث عن صانعىي محتوى ناجحير  ف 

ا  : كن صبورًا  •
ً
ا وجهد

ً
 .بناء جمهور وزيادة الدخل من إنشاء المحتوى يستغرق وقت

  نفسك •
 
، وكتابة   : استثمر ق تعلم مهارات جديدة، مثل تحرير الفيديو، والتصميم الجرافيكي

البحث  محركات  وتحسير   المحتوى  .(SEO) السيناريو،  قيمة  زادت  مهاراتك،  زادت  كلما 

 .الذي تقدمه 
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اتيجيات   : لا تخف من التجربة • جرب أنواعًا مختلفة من المحتوى، ومنصات مختلفة، واسير

 .مختلفة. اكتشف ما يناسبك وما يناسب جمهورك

 محتوى عالىي الجودة بشكل أقل تكرارًا  : ركز على الجودة وليس الكمية •
من الأفضل أن تنسرر

ا بشكل متكرر 
ً
 .من أن تنسرر محتوى رديئ

 : أمثلة على منصات لبيع المحتوى الرقم   3.3.4

• Udemy:  نتمنصة لبيع الدورات  .التدريبية عير الإنير

• Coursera:   مع تتعاون  ما  غالبًا  نت،  الإنير عير  التدريبية  الدورات  لبيع  أخرى  منصة 

 .الجامعات والمؤسسات التعليمية 

• Skillshare: نت، تركز على المهارات الإبداعية  .منصة لبيع الدورات التدريبية عير الإنير

• Teachable:  موقعك على  بك  الخاصة  التدريبية  الدورات  وبيع  إنشاء  لك  تتيح  منصة 

ي الخاص
وت   .الإلكير

• Gumroad:   ، والموسيقر ونية،  الإلكير الكتب  مثل  الرقمية،  المنتجات  لبيع  منصة 

 .والقوالب

• Etsy:  ا استخدامها لبيع
ً
منصة لبيع المنتجات المصنوعة يدويًا والعتيقة، ولكن يمكن أيض

 .بعض المنتجات الرقمية، مثل القوالب القابلة للطباعة 

• Shutterstock، iStockphoto، Adobe Stock:   ومقاطع الصور  لبيع  منصات 

 .الفيديو 

• Amazon Kindle Direct Publishing (KDP): ونية على الإلكير الكتب  لبيع   منصة 

Amazon. 

3.4   
 : اليوتيوب وصناعة المحتوى المرنئ

 اليوتيوب؟  اذا لم 3.4.1

ي  
ف  بحث  محرك  أكير  ي 

ثات  هو  مليارات  اليوتيوب  تضم  ضخمة  منصة  وهو  جوجل،  بعد  العالم 

اليوتيوب   يجعل  يوميًا. هذا  الفيديو  مقاطع  الساعات من  مليارات  الذين يشاهدون  المستخدمير  

 .فرصة رائعة لصانعىي المحتوى للوصول إلى جمهور واسع وتحقيق دخل جيد 

 : كيفية الرب  ح من اليوتيوب 3.4.2
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الإعلانات على مقاطع الفيديو الخاصة بك وكسب يمكنك عرض   :(AdSense) الإعلانات •

 .المال مقابل كل مشاهدة أو نقرة على الإعلان 

ي مقاطع الفيديو  : التسويق بالعمولة •
كات أخرى ف  وي    ج لمنتجات أو خدمات سرر يمكنك الير

 .الخاصة بك والحصول على عمولة عن كل عملية بيع

المدعوم • التجارية  :(Sponsored Videos) المحتوى  العلامات  مع  التعاون  يمكنك 

 .لإنشاء مقاطع فيديو ترويجية مقابل مبلغ مالىي 

يمكنك تقديم محتوى حصري ومزايا إضافية  :(Channel Memberships) العضويات •

كير  الذين يدفعون رسومًا شهرية 
 .للمشير

• Super Chat & Super Stickers:  عات ة وتير ات تتيح للمشاهدين إرسال رسائل ممير  مير 

 .أثناء البث المباسرر 

البضائع • التجارية   :(Merchandise) بيع  علامتك  تحمل  منتجات  بيع  مثل ) يمكنك 

 .YouTube من خلال متجرك على ( القمصان والقبعات والأكواب

• YouTube Premium:   كان لديك عدد كبير من المشاهدين، فقد تحصل على جزء من إذا

 .YouTube Premium إيرادات

 : إنشاء قناة ناجحة على اليوتيوبكيفية  3.4.3

1 .  
ً
كز عليه قناتك :(Niche) اختر مجال  .حدد الموضوع الذي سير

من هم الأشخاص الذين تحاول الوصول إليهم؟ ما هي   : ابحث عن جمهورك المستهدف . 2

 اهتماماتهم واحتياجاتهم؟ 

الجودة . 3 عالى   محتوى   
ئ وممتعة   : أنش  مفيدة  بك  الخاصة  الفيديو  مقاطع  أن  من  تأكد 

ا جيدة وميكروفون جيد، وقم بتحرير مقاطع الفيديو الخاصة بك   وجذابة. استخدم كامير

ي 
اف   .بشكل احير

ا  . 4
ً
 .انسرر مقاطع فيديو جديدة بانتظام للحفاظ على تفاعل جمهورك : كن متسق

ونية الأخرى  : روّج لقناتك . 5 استخدم وسائل التواصل الاجتماعي والمدونات والمواقع الإلكير

وي    ج لقناتك   .للير

ي المناقشات : تفاعل مع جمهورك . 6
 .رد على التعليقات والأسئلة، وشارك ف 

ي   :(Keywords) استخدم الكلمات المفتاحية . 7
استخدم الكلمات المفتاحية ذات الصلة ف 

 .عناوين مقاطع الفيديو الخاصة بك وأوصافها وعلاماتها
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ئ صورًا مصغرة . 8 يراه المشاهدون، الصورة المصغرة هي أول ما   : جذابة (Thumbnails) أنش 

 .لذا اجعلها جذابة وملفتة للنظر

لتتبع أداء قناتك. تعرف على  YouTube Analytics استخدم : استخدم أدوات التحليل . 9

من   عدد  أكير  لك  تجلب  ي 
التر والقنوات  أداء،  أفضل  تحقق  ي 

التر الفيديو  مقاطع  أنواع 

 .المشاهدات

ي   : تعاون مع صانع  محتوى آخرين . 10
يمكن أن يساعدك التعاون مع صانعىي محتوى آخرين ف 

 .الوصول إلى جمهور أوسع

ا YouTube بناء قناة ناجحة على : لا تستسلم . 11
ً
ا وجهد

ً
 .يستغرق وقت

 

ي هذا الفصل عالم التسويق والمحتوى، وكيف يمكن للهاتف الذكي أن يكون أداة  
لقد استعرضنا ف 

وسائل  عير  والتسويق  بالعمولة،  التسويق  عن  تعلمنا  لقد  خلالهما.  من  مجزٍ  دخل  لتحقيق  قوية 

ي على اليوتيوب 
، وصناعة المحتوى المرتئ ، وإنشاء وبيع المحتوى الرقمي  .التواصل الاجتماعي

امًا بتقديم  ا مستمرًا، والير 
ً
ا، وجهد

ً
ا جيد

ً
ي هذا المجال يتطلب تخطيط

من المهم أن نؤكد أن النجاح ف 

قيمة حقيقية للجمهور. لا يوجد طريق مختصر للنجاح، ولكن مع المثابرة والتعلم المستمر، يمكنك 

 .تحقيق أهدافك المالية من خلال التسويق والمحتوى

، سنستكشف مجالات أخرى للرب  ح من الجوال، مثل الاستثمار والتداول والألعاب  ي الفصل التالىي
ف 

 .وتقديم الاستشارات
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 مجالات أخرى للرب  ح من الجوال : الفصل الرابع

 

ي تعتمد بشكل أساسي 
ي الفصول السابقة الطرق الأكير شيوعًا للرب  ح من الجوال، والتر

بعد أن غطينا ف 

ي هذا الفصل إلى استكشاف آفاق أرحب وأكير 
على التطبيقات والتسويق وإنشاء المحتوى، ننتقل ف 

ي بعض الأحيان مهارات أو معارف مسبقة، إ
لا أنها تخصصًا. هذه المجالات، وإن كانت قد تتطلب ف 

ي هذا 
تفتح الباب أمام فرص ربحية قد تكون أعلى وأكير استدامة على المدى الطويل. سنتعمق ف 

الاستشارات   وتقديم  ونية،  الإلكير الألعاب  وصناعة   ، الرقمي والتداول  الاستثمار  عوالم  ي 
ف  الفصل 

افية عن بعد، وكل ذلك من خلال الهاتف الذكي الذي أصبح بمثابة بوابة للعا   .لم الرقمي الاحير

 : والتداولالاستثمار  4.1

اء المال والأعمال. بفضل  ة أو خير لم يعد الاستثمار والتداول حكرًا على أصحاب رؤوس الأموال الكبير

ي  
ف  يشارك  أن  نت  بالإنير  

ً
واتصالً ذكيًا  ا 

ً
هاتف يمتلك  أي شخص  بإمكان  أصبح   ، ي التكنولوجر التطور 

ي مجموعة متنوعة من الأصول المالية
 .الأسواق المالية العالمية، ويستثمر ف 

 : الرقميةتطبيقات تداول الأسهم والعملات  4.1.1

الأسهم  وبيع  اء  سرر عملية  جعلت  حيث  الاستثمار،  عالم  ي 
ف  ثورة  التداول  تطبيقات  أحدثت  لقد 

 .والعملات الرقمية أسهل وأسرع وأكير سهولة من أي وقت مص  
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 : أمثلة على تطبيقات تداول  •

o Robinhood (الولايات المتحدة :)  

ات ▪ تداول الأسهم والعملات الرقمية بدون عمولات، واجهة مستخدم   : المت  

اء أجزاء من الأسهم  Fractional) بسيطة وسهلة الاستخدام، إمكانية سرر

Shares). 

التحليلية   : العيوب ▪ الأدوات  محدودية  البلدان،  جميع  ي 
ف  متاح  غير 

 .المتقدمة

o Webull (الولايات المتحدة :)  

ات ▪  (ETFs) تداول الأسهم والخيارات وصناديق الاستثمار المتداولة : المت  

الوقت   ي 
ف  السوق  بيانات  متقدمة،  ي 

فت  تحليل  أدوات  عمولات،  بدون 

 .الفعلىي 

ء بالنسبة  : العيوب ▪ ي
ا بعض الشر

ً
ي جميع البلدان، قد يكون معقد

غير متاح ف 

 .للمبتدئير  

o eToro (  عالم :)  

ات ▪ ، إمكانية نسخ صفقات المتداولير  الآخرين،  : المت   منصة تداول اجتماعي

المالية   الأصول  واسعة من  السلع، )مجموعة  الرقمية،  العملات  الأسهم، 

ات  .( المؤسرر

التداول   : العيوب ▪ يكون  قد  الأخرى،  المنصات  بعض  من  أعلى  رسوم 

ا بالمخاطر
ً
 .الاجتماعي محفوف

o Plus500 (  عالم :)  

ات ▪ الفروقات : المت   مقابل  العقود  لتداول  مالية ( CFDs) منصة  رافعة   ،

 .، مجموعة واسعة من الأصول المالية( High Leverage) عالية

مناسبة   : العيوب ▪ تكون  لا  قد  المخاطر،  عالية  الفروقات  مقابل  العقود 

 .للمبتدئير  

o Interactive Brokers  (  عالم :)  

ات ▪ متقدمة   : المت   تداول  منخفضة، منصة  رسوم   ، فير 
المحير للمتداولير  

 .مجموعة واسعة من الأدوات التحليلية 
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ا أدت  للإيداع : العيوب ▪
ً
، يتطلب حد ا بالنسبة للمبتدئير 

ً
 .قد يكون معقد

o AvaTrade (  عالم :) 

ات ▪ توفر حسابات    ،وعقود الفروقات  ،منصة لتداول العملات الرقمية : المت  

 اسلامية 

 العقود مقابل الفروقات عالية المخاطر  : العيوب ▪

o Exness (  عالم :)  

ات ▪ توفر حسابات    ،وعقود الفروقات  ،منصة لتداول العملات الرقمية : المت  

 اسلامية 

 العقود مقابل الفروقات عالية المخاطر  : العيوب ▪

o Binance (  عالم :)  

ات ▪ العملات  : المت   من  واسعة  مجموعة  الرقمية،  للعملات  بورصة  أكير 

 .منخفضة، أدوات تداول متقدمة الرقمية، رسوم 

المشكلات   : العيوب ▪ بعض  واجه   ، للمبتدئير  بالنسبة  ا 
ً
معقد يكون  قد 

ي بعض البلدان
 .التنظيمية ف 

o Coinbase (  عالم :)  

ات ▪ ،   : المت   للمبتدئير  الرقمية، سهلة الاستخدام  للعملات  أمريكية  بورصة 

 .مستوى عالٍ من الأمان

بعض   : العيوب ▪ من  أعلى  من  رسوم  محدود  عدد  الأخرى،  البورصات 

 .العملات الرقمية

o Kraken (  عالم :)  

ات ▪ بورصة للعملات الرقمية، مستوى عالٍ من الأمان، أدوات تداول  : المت  

 .متقدمة

ا بالنسبة للمبتدئير   : العيوب ▪
ً
 .قد يكون معقد

o Bitstamp (  عالم :)  

ات ▪  سهولة الاستخدام  ،منصة لتداول العملات الرقمية : المت  
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 عدد محدود من العملات الرقمية  : العيوب ▪

ات تطبيقات التداول •  : مت  

o الاستخدام بحيث  : سهولة  وبديهية،  بسيطة  المستخدم  واجهة  تكون  أن  يجب 

ي التداول 
ة سابقة ف   .يمكن للمبتدئير  استخدام التطبيق بسهولة دون الحاجة إلى خير

o الوصول إلى مجموعة واسعة يجب أن يتيح التطبيق   : الوصول إلى الأسواق المالية

ي ذلك الأسهم والسندات والعملات الأجنبية والعملات 
من الأسواق المالية، بما ف 

ات  .الرقمية والسلع والمؤسرر

o   المنخفضة رسوم)الرسوم  وجود  عدم  رسومًا  (: أو  يقدم  تطبيق  اختيار  يفضل 

منخفضة أو بدون عمولات على التداول، حيث أن الرسوم المرتفعة يمكن أن تؤثر 

 .بشكل كبير على أرباحك 

o ي وأساسي لمساعدة  : الأدوات التحليلية
يجب أن يوفر التطبيق أدوات تحليل فت 

الرسوم  الأدوات  هذه  تتضمن  أن  يجب  ة.  مستنير قرارات  اتخاذ  على  المتداولير  

ات الفنية والأخبار والتحليلات المالية   .البيانية والمؤسرر

▪   
يعتمد على دراسة الرسوم البيانية  :(Technical Analysis) التحليل الفت 

 .للأسعار التاريخية لتوقع حركة الأسعار المستقبلية

الأساس   ▪ دراسة  :(Fundamental Analysis) التحليل  على  يعتمد 

ي تؤثر على قيمة الأصل المالىي 
 .العوامل الاقتصادية والمالية التر

o والتحليلات محدثة  : الأخبار  مالية  وتحليلات  أخبارًا  التطبيق  يقدم  أن  يجب 

ي الأسواق 
 .لمساعدة المتداولير  على البقاء على اطلاع بآخر التطورات ف 

o الحسابات التجريبية (Demo Accounts):   يجب أن يتيح التطبيق للمستخدمير

يسمح  هذا  الحقيقية.  بأموالهم  المخاطرة  قبل  اضية  افير بأموال  التداول  تجربة 

اتيجياتهم دون أي مخاطرة   .للمبتدئير  بتعلم أساسيات التداول واختبار اسير

o   التداول الاجتماع (Social Trading):  بعض التطبيقات تتيح للمستخدمير  نسخ

الذين  للمبتدئير   مفيدة  تكون  أن  يمكن  ة  المير  الآخرين. هذه  المتداولير   صفقات 

ة  خير
ي التعلم من المتداولير  الأكير

 .يرغبون ف 

o عالٍ من الأمان لحماية أموال ومعلومات يجب أن يوفر التطبيق مستوى   : الأمان

ممارسات  أفضل  ويتبع  قويًا  ا  ً تشفير التطبيق  يستخدم  أن  يجب   . المستخدمير 

 .الأمان
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o  العملاء أسئلة  : دعم  على  للإجابة  للعملاء  ا 
ً
جيد دعمًا  التطبيق  يقدم  أن  يجب 

 .المستخدمير  وحل مشاكلهم

 : عيوب تطبيقات التداول •

o التداول ينطوي على مخاطر عالية، وقد يؤدي إلى خسارة رأس  : المخاطر العالية

فقط  يستثمروا  وأن  المخاطر  بهذه  دراية  على  المتداولون  يكون  أن  يجب  المال. 

ي يمكنهم تحمل خسارتها
 .الأموال التر

o ا لبعض الأشخاص. يجب على المتداولير  أن يكونوا  : الإدمان
ً
قد يصبح التداول إدمان

ا لأنفسهمواعير  بهذه المشكلة وأن 
ً
 .يضعوا حدود

o الأسواق المالية متقلبة، وقد تتغير الأسعار بسرعة وبشكل غير متوقع.  : التقلبات

 .يجب أن يكون المتداولون مستعدين لهذه التقلبات وأن يديروا مخاطرهم بعناية 

o بأرباح خيالية. ابحث عن  : الاحتيال ي تعد 
التر التطبيقات الاحتيالية  كن حذرًا من 

 .مراجعات المستخدمير  الآخرين وتحقق من مصداقية التطبيق قبل التسجيل فيه 

o يجب على المتداولير  تجنب اتخاذ قرارات عاطفية بناءً على  : القرارات العاطفية

ي 
ي والمنطقر

 .الخوف أو الطمع. يجب أن تعتمد القرارات على التحليل العقلات 

 : نصائح للتداول عتر الجوال  •

o التداول أساسيات  ي  : تعلم 
الفت  التحليل  أساسيات  تعلم  التداول،  تبدأ  أن  قبل 

والتحليل الأساسي وإدارة المخاطر. هناك العديد من المصادر المجانية والمدفوعة 

نت، مثل الكتب والمقالات والدورات التدريبية   .المتاحة عير الإنير

المخاطر ▪ وتقييم  :(Risk Management) إدارة  تحديد  عملية  هي 

أن  المتداولير   على  يجب  بالتداول.  المرتبطة  المخاطر  على  والسيطرة 

ي التداول
 .يضعوا خطة لإدارة المخاطر قبل البدء ف 

o   ي البداية. ابدأ بمبلغ صغير يمكنك  : ابدأ بمبلغ صغت
لا تخاطر بمبلغ كبير من المال ف 

نفسك  تعريض  دون  ة  الخير واكتساب  بالتعلم  لك  يسمح  هذا  خسارته.  تحمل 

ة   .لمخاطر كبير

o   ي لتجربة التداول بأموال  : استخدم الحساب التجريتر استخدم الحساب التجريتر

اتيجياتك   اضية قبل المخاطرة بأموالك الحقيقية. هذا يسمح لك باختبار اسير افير

 .وتعلم كيفية استخدام التطبيق دون أي مخاطرة
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o تداول أن   : ضع خطة  التداول. يجب  ي 
ف  البدء  قبل  اتيجيتك  واسير أهدافك  حدد 

  : التداول الخاصة بكتتضمن خطة 

  ستتداولها ▪
 .الأصول المالية التر

 .نقاط الدخول والخروج ▪

 .حجم الصفقات ▪

 .مستوى وقف الخسارة ▪

  الأرباح ▪
 .مستوى جت 

o عواطفك  
 
لا تدع الخوف أو الطمع يؤثران على قراراتك. اتخذ قراراتك بناءً  : تحكم ق

 .على تحليلك الخاص وليس بناءً على مشاعرك

o القطيع تتبع  تحليلك   : لا  على  بناءً  الخاصة  قراراتك  اتخذ  الآخرين.  بآراء  تتأثر  لا 

 .الخاص

o الخسارة وقف  أوامر  وقف  :(Stop-Loss Orders) استخدم  أوامر  تساعد 

وقف  أمر  يقوم  ضدك.  السوق  تحرك  حالة  ي 
ف  خسائرك  من  الحد  على  الخسارة 

 .الخسارة بإغلاق صفقتك تلقائيًا عندما يصل سعر الأصل المالىي إلى مستوى معير  

o الأرباح  
أوامر جت  أوامر وقف الخسارة : استخدم  حيث تقوم بغلق    ،وهي عكس 

 الصفقة تلقائيا عند الوصول الى الرب  ح الذي تحدده 

o ضة ضة : لا تتداول بأموال مقتر يزيد من  (Margin Trading) التداول بأموال مقير

. قد يؤدي إلى خسائر أكير من رأس مالك   .الأصلىي المخاطر بشكل كبير

o  ا من كيفية البدء، فاستسرر مستشارًا ماليًا  إذا   : استس  مستشارًا ماليًا
ً
لم تكن متأكد

ي وضع خطة استثمارية تناسب أهدافك  
. يمكن للمستشار المالىي مساعدتك ف 

ً
مؤهلً

 .ومستوى تحملك للمخاطر

o التعلم عن  تتوقف  بآخر  : لا  اطلاع  على  ابق  باستمرار.  تتغير  المالية  الأسواق 

اتيجيات تداول جديدة  ي الأسواق وتعلم اسير
 .التطورات ف 

  العملات الرقمية 4.1.2
 
 : الاستثمار ق

اضية مشفرة تعتمد على تقنية البلوك تشير  
 .العملات الرقمية هي عملات افير

 ؟ (Blockchain) ما ه  تقنية البلوك تشي    •
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ي تتم على الشبكة. البلوك تشير  هي تقنية سجل رقمي لامركزي وموزع، يسجل جميع  
المعاملات التر

ي "كتل
ف  المعاملات  تجميع  يشكل  ( Blocks) "يتم  مما  تسبقها،  ي 

التر بالكتلة  ويتم ربط كل كتلة   ،

من الكتل. هذا يجعل من المستحيل تقريبًا تزوير أو تغيير البيانات المسجلة   (Chain) ""سلسلة

 .على البلوك تشير  

اء وبيع العملات الرقمية •  : كيفية ش 

o بورصات العملات الرقمية (Cryptocurrency Exchanges):  هي منصات عير

اء وبيع العملات الرقمية مقابل عملات ورقية  نت تتيح للمستخدمير  سرر مثل ) الإنير

  .أو مقابل عملات رقمية أخرى ( الدولار الأمريكي أو اليورو

الرقمية، يجب أن  عند اختيار بورصة للعملات  : اختيار البورصة المناسبة ▪

ي الاعتبار العوامل التالية
  : تأخذ ف 

اخير بورصة ذات سمعة طيبة ولديها سجل حافل بالأمان  : السمعة ▪

 .والموثوقية

تأكد من أن البورصة تستخدم إجراءات أمنية قوية لحماية   : الأمان ▪

 .أموال ومعلومات المستخدمير  

قارن بير  رسوم التداول ورسوم السحب والإيداع لمختلف   : الرسوم ▪

 .البورصات

المتاحة ▪ الرقمية  البورصة تدعم العملات  : العملات  أن  تأكد من 

ائها أو بيعها ي سرر
ي ترغب ف 

 .الرقمية التر

ي تفضلها  : طرق الدفع ▪
تأكد من أن البورصة تدعم طرق الدفع التر

ي أو بطاقة الائتمان) 
 .( مثل التحويل المصرف 

الاستخدام ▪ بسيطة   : سهولة  مستخدم  واجهة  ذات  بورصة  اخير 

 .وسهلة الاستخدام

ا للعملاء : دعم العملاء  ▪
ً
 .تأكد من أن البورصة تقدم دعمًا جيد

o بعض تطبيقات الوساطة : تطبيقات الوساطة  (مثل Robinhood، eToro)  تتيح

ي الاستخدام 
اء وبيع العملات الرقمية. هذه التطبيقات قد تكون أسهل ف  ا سرر

ً
أيض

ي تقدمها بورصات العملات 
ات التر ، ولكنها قد لا تقدم نفس مجموعة المير  للمبتدئير 

 .الرقمية المتخصصة 
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o للبيتكوين الآلى   الضاف  من  :(Bitcoin ATMs) أجهزة  البيتكوين  اء  يمكنك سرر

للبيتكوين المخصصة  الآلىي  الصراف  أجهزة  تفرض خلال  ما   
ً
عادة الأجهزة  هذه   .

ا 
ً
اء البيتكوين نقد  .رسومًا أعلى من البورصات، ولكنها توفر طريقة سريعة وسهلة لسرر

o ة من شخص اخر  : من شخص الى شخص الرقمية مباسرر العملات  اء   ،يمكنك سرر

 ولكن يجب ان تثق بهذا الشخص 

  العملات الرقمية •
 
 : مخاطر الاستثمار ق

o ي  : التقلبات الشديدة
أسعار العملات الرقمية متقلبة للغاية، وقد تتغير بشكل كبير ف 

 
ً
ا أموالً

ً
ة، ولكنك قد تخسر أيض ي أنك قد تحقق أرباحًا كبير

ة. هذا يعت  ة زمنية قصير
فير

ة  .كثير

o هناك العديد من عمليات الاحتيال المتعلقة بالعملات الرقمية. كن حذرًا   : الاحتيال

ي أي عملة رقمية قبل أن 
ي تعد بأرباح خيالية. لا تستثمر ف 

من العروض الوهمية التر

 .تقوم ببحث شامل عنها

o ي العديد من البلدان،  : التنظيم
لا تزال العملات الرقمية غير منظمة بشكل كامل ف 

ي أي 
مما يزيد من المخاطر. قد تتغير القوانير  واللوائح المتعلقة بالعملات الرقمية ف 

 .وقت، مما قد يؤثر على قيمة استثماراتك 

o اق   : الأمان للاخير الرقمية  محفظتك  تتعرض  الأمنية إذا  قد  الاحتياطات  تتخذ  لم 

واحفظ   الثنائية،  المصادقة  بتفعيل  وقم  قوية،  مرور  استخدم كلمات  اللازمة. 

ي محفظة آمنة
 .عملاتك الرقمية ف 

o  بالنسبة  : التعقيد أمرًا صعبًا  الرقمية  البلوك تشير  والعملات  تقنية  قد يكون فهم 

. ابدأ بتعلم الأساسيات قبل أن تستثمر أي أموال  .للمبتدئير 

o الوهمية جمع  : المشاري    ع  الى  تهدف  ي 
التر الوهمية  المشاري    ع  من  العديد  يوجد 

 الاموال من المستثمرين ثم الاختفاء 

  العملات الرقمية •
 
 : نصائح للاستثمار ق

o الرقمية العملات  أساسيات  تعلم  : تعلم  الرقمية،  العملات  ي 
ف  تستثمر  أن  قبل 

أساسيات تقنية البلوك تشير  وكيفية عمل العملات الرقمية المختلفة. اقرأ الكتب 

والمقالات، وشاهد مقاطع الفيديو التعليمية، وانضم إلى المنتديات والمجتمعات 

نت المخصصة للعملات الرقمية  .عير الإنير
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o   ي البداية.   : ابدأ بمبلغ صغت
ا من المال ف  ً ا كبير

ً
ابدأ بمبلغ صغير يمكنك لا تستثمر مبلغ

نفسك  تعريض  دون  ة  الخير واكتساب  بالتعلم  لك  يسمح  هذا  خسارته.  تحمل 

ة   .لمخاطر كبير

 

  عملات رقمية ذات سمعة طيبة •
 
ي لديها   : استثمر ق

ركز على العملات الرقمية المعروفة والتر

ي العملات الرقمية الجديدة أو 
فريق تطوير قوي ومجتمع نشط وداعم. تجنب الاستثمار ف 

لديها حالة   ي 
التر العملات  ابحث عن  احتيال.  تكون مجرد عمليات  قد  ي 

التر المعروفة  غير 

ي 
 .استخدام واضحة وملموسة، ولها تاري    خ من التطوير والتبت 

ي عملة رقمية واحدة. قم بتنوي    ع محفظتك  : نوع محفظتك الاستثمارية  •
لا تضع كل أموالك ف 

ي مجموعة متنوعة من العملات الرقمية. هذا يساعد على 
الاستثمارية من خلال الاستثمار ف 

انخفض سعر عملة رقمية واحدة، فقد ترتفع أسعار العملات إذا تقليل المخاطر، حيث أنه 

 .الأخرى

ي محفظة رقمية آمنة. هناك أنواع  : استخدم محفظة رقمية آمنة •
احفظ عملاتك الرقمية ف 

  : مختلفة من المحافظ الرقمية

o الأجهزة محركات  :(Hardware Wallets) محافظ  تشبه  مادية  أجهزة  هي 

ي  (private keys) ، تخزن مفاتيحك الخاصة( USB drives) الأقراص المحمولة
ف 

نت بالإنير الاتصال  عدم  ا.  .(offline) وضع 
ً
أمان الأكير  الأجهزة هي  محافظ  تعتير 

 .Ledger، Trezor : أمثلة

o امج يلها على هاتفك  هي تطبيقات   :(Software Wallets) محافظ التر يمكنك تي  

ا من محافظ الأجهزة، ولكنها أكير  
ً
الذكي أو جهاز الكمبيوتر الخاص بك. هي أقل أمان

. أمثلة  .Exodus، Electrum، Mycelium : ملاءمة للاستخدام اليومي

o الويب خلال  :(Web Wallets) محافظ  من  إليها  الوصول  يتم  محافظ  هي 

ا، حيث أن مفاتيحك الخاصة يتم تخزينها على خوادم 
ً
متصفح الويب. هي الأقل أمان

 .طرف ثالث

o  المحمول الهاتف  الهاتف  : محافظ  ي 
ف  تطبيق  شكل  على  تكون  محافظ  وهي 

 .المحمول

ي العملات الرقمية هو استثمار طويل الأجل. لا تتوقع تحقيق أرباح   : كن صبورًا  •
الاستثمار ف 

ا للاحتفاظ باستثماراتك لعدة أشهر أو حتر سنوات 
ً
 .سريعة. كن مستعد
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باستمرار  • السوق  أخبار  العملات   : تابع  عالم  ي 
ف  والتطورات  الأخبار  بآخر  اطلاع  على  ابق 

 .الرقمية. يمكن أن تؤثر الأخبار والأحداث بشكل كبير على أسعار العملات الرقمية

يمكنك تحمل خسارته • أكتر مما  أن   : لا تستثمر  للغاية، ويمكن  متقلبة  الرقمية  العملات 

أموالك بسرعة. استثمر فقط المبلغ الذي يمكنك تحمل خسارته دون أن يؤثر ذلك تخسر  

 .على وضعك المالىي 

لا تدع الخوف من فوات الفرصة يدفعك إلى   :FOMO (Fear Of Missing Out) تجنب •

 .اتخاذ قرارات استثمارية متسرعة 

لا تعتمد فقط على نصائح  :(DYOR - Do Your Own Research) قم ببحثك الخاص •

ي أي عملة رقمية
 .الآخرين. قم ببحثك الخاص قبل الاستثمار ف 

اتيجيتك • ام   ،ام ستتداول بشكل يومي   الطويل،هل سوف تستثمر على المدى   : حدد استر

اتيجية مختلفة؟   ستعتمد على اسير

 : الألعاب 4.2

لاعبير   سواء كانوا  ين،  للكثير دخل  مصدر  وأصبحت   ، بشكل كبير الألعاب  صناعة  تطورت  لقد 

، أو صانعىي محتوى، أو مطوري ألعاب
فير 

 .محير

 (: بشكل مفصل)الرب  ح من ألعاب الفيديو  4.2.1

  :(Streaming) بث الألعاب •

o يعمل مثل : كيف  منصة  على  للعبته  مباسرر  ببث  اللاعب   أو Twitch يقوم 

YouTube Gaming  ويتفاعل مع المشاهدين من خلال الدردشة. يمكن للاعبير ،

  : كسب المال من خلال

تعرض المنصة إعلانات أثناء البث، ويحصل اللاعب على جزء  : الإعلانات ▪

 .من عائدات الإعلانات 

اكات ▪ قناة  :(Subscriptions) الاشتر ي 
ف  اك  الاشير للمشاهدين  يمكن 

 .اللاعب مقابل رسوم شهرية، ويحصل اللاعب على جزء من هذه الرسوم

عات ▪   :(Donations) التتر
ً
ة ع للاعب مباسرر  .يمكن للمشاهدين التير

وي    ج   :(Sponsorships) الرعاية ▪ كات رعاية اللاعبير  مقابل الير يمكن للسرر

 .لمنتجاتهم أو خدماتهم 

o بث الألعاب  
 
  : نصائح للنجاح ق
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شائعة ▪ لعبة  من   : اختر  عدد كبير  ولديها  ة  بشعبية كبير تحط   لعبة  اخير 

 .المشاهدين

ا وممتعًا  ▪
ً
ف اجعل بثك ممتعًا للمشاهدة. تفاعل مع المشاهدين،  : كن محتر

مًا ا ومحير
ً
 .وكن ودود

ي الجودة  : استخدم معدات جيدة ▪ ا ويب وميكروفون عالتر  .استخدم كامير

ي نفس الوقت كل يوم أو كل أسبوع  : قم بالبث بانتظام ▪
 .حاول البث ف 

استخدم وسائل التواصل الاجتماعي لإعلام متابعيك بمواعيد   : روّج لبثك ▪

 .البث

ي   : تعاون مع لاعبي   آخرين ▪
يمكن أن يساعدك التعاون مع لاعبير  آخرين ف 

 .الوصول إلى جمهور أوسع

ا : كن صبورًا  ▪
ً
 .بناء جمهور على منصات البث يستغرق وقت

  المسابقات والبطولات •
 
  :(Esports) المشاركة ق

o ة : كيف تعمل  League of مثل)  تقام مسابقات وبطولات لألعاب الفيديو الشهير

Legends، Dota 2، Fortnite، Call of Duty)  حول العالم، وتقدم جوائز مالية

ة للفائزين  .كبير

o   
 
  :Esports نصائح للنجاح ق

ي اللعبة  : تدرب بجد  ▪
 .خصص ساعات طويلة للتدريب وتحسير  مهاراتك ف 

ي تطوير   : انضم إلى فريق ▪
ف ف  يمكن أن يساعدك الانضمام إلى فريق محير

ي بطولات أكير 
 .مهاراتك والمشاركة ف 

في    ▪
ي العالم : شاهد مباريات المحتر

 .تعلم من أفضل اللاعبير  ف 

ا عاليًا وردود   Esports تتطلب : حافظ على لياقتك البدنية والعقلية ▪ تركير ً

 .فعل سريعة

  شبكة علاقات ▪
 .تواصل مع لاعبير  آخرين ومدربير  ومنظمي بطولات : ابت 

  :(In-Game Items) بيع العناصر داخل اللعبة •
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o يعمل  ،Counter-Strike: Global Offensive مثل)  الألعاببعض   : كيف 

Dota 2)   اضية مقابل   ( مثل الأسلحة والملابس) تسمح للاعبير  ببيع العناض الافير

 .أموال حقيقية 

o نصائح لبيع العناصر داخل اللعبة :  

ي السوق : تعرف على قيمة العناصر  ▪
 .ابحث عن أسعار العناض المماثلة ف 

استخدم منصات تداول موثوقة لتجنب  : استخدم منصات تداول آمنة ▪

 .الاحتيال

ٍ لعناضك  : كن صبورًا  ▪
 .قد يستغرق الأمر بعض الوقت للعثور على مشير

  : إنشاء محتوى متعلق بالألعاب •

o يمكنك إنشاء مقاطع فيديو تعليمية، أو مراجعات للألعاب، أو أدلة  : أنواع المحتوى

 .اللعب، أو مقاطع فيديو مضحكة، أو بث مباسرر 

o   النس على : منصات  بك  الخاص  المحتوى  نسرر  ، YouTube  ،Twitch يمكنك 

Facebook Gaming أو مدونتك الخاصة ،. 

o نصائح لإنشاء محتوى ناجح :  

تأكد من أن مقاطع الفيديو الخاصة بك ذات جودة عالية  : ركز على الجودة ▪

 .من حيث الصورة والصوت والتحرير 

ا  ▪
ً
 .وممير  حاول تقديم محتوى فريد  : كن مبدع

 .رد على التعليقات والأسئلة  : تفاعل مع جمهورك ▪

  :(Game Testing) اختبار الألعاب •

o ي ألعاب لاختبار الألعاب  : كيف يعمل كات تطوير الألعاب بتوظيف مختير تقوم سرر

أو   أخطاء  أي  عن  والإبلاغ  اللعبة  بلعب  ون  المختير يقوم  إصدارها.  قبل  الجديدة 

 .مشاكل يجدونها

o كيف تصبح مختتر ألعاب :  

ابحث عن فرص عمل لاختبار الألعاب على مواقع  : ابحث عن فرص عمل ▪

كات تطوير الألعاب أو على مواقع التوظيف العامة   .الويب الخاصة بسرر

 .تعلم كيفية كتابة تقارير أخطاء مفصلة وواضحة : طور مهاراتك ▪
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 .قد يكون من الصعب الحصول على وظيفة لاختبار الألعاب : كن صبورًا  ▪

 : تدريب اللاعبي    •

يعمل • للاعبير    : كيف  تدريب  خدمات  بتقديم  تطوير   الأخرين،تقوم  على  لمساعدتهم 

 مهاراتهم 

  : كيف تصبح مدرب •

o ي سوف تقوم بتدريب اللاعبير  عليها
 يجب ان تكون متقن للعبة التر

o  ابحث عن منصات تقدم هذه الخدمة 

 : تطبيقات والعاب رب  ح المال 4.2.2

  تكافئك على اللعب •
 لكنها تعتير الأسهل   ،هذه التطبيقات محدودة الدخل : التطبيقات التر

 : تقديم الاستشارات 4.3

تك 4.3.1  : تحديد مجال ختر

ة ومعرفة عميقة. يمكن أن   ي تقديم الاستشارات، حدد المجال الذي لديك فيه خير
قبل أن تبدأ ف 

ء، مثل ي
 : يكون هذا المجال أي سر

والتسويق • المشاري    ع، التسويق   : الأعمال  إدارة   ، الاجتماعي التواصل  وسائل  إدارة   ، الرقمي

ي  اتيجر  .ريادة الأعمال، التخطيط الاسير

ائب : المالية والاستثمار  • ، الاستثمار، إدارة الديون، الصر   .التخطيط المالىي

، الذكاء الاصطناعي  : التكنولوجيا  • ي
ات   .تطوير الويب، تطوير التطبيقات، الأمن السيير

، التغذية، اليوجا، التأمل : واللياقة البدنيةالصحة  •  .التدريب الشخصي

 .العلاقات الزوجية، العلاقات الأسرية، العلاقات الاجتماعية  : العلاقات •

 .تحديد الأهداف، إدارة الوقت، الثقة بالنفس، مهارات الاتصال  : التطوير الشخص   •

كات، قانون العقارات، قانون الأسرة  : القانون •  .قانون السرر

 .التدريس، التدريب، تصميم المناهج : التعليم •

 الفن والتصميم  •

نت 4.3.2  : بناء تواجدك على الإنتر
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  أو مدونة •
ون  اتك وخدماتك  : موقع إلكتر ونيًا أو مدونة تعرض خير ئ موقعًا إلكير  .أنشر

افية على وسائل التواصل الاجتماع   •  Twitter و  LinkedIn استخدم : ملفات تعريف احتر

بمجالك)  Facebook و أخرى ذات صلة  أي منصة  المحتملير     ( أو  العملاء  للتواصل مع 

اتك   .ومشاركة خير

 .اطلب من عملائك السابقير  كتابة شهادات وتوصيات لك : شهادات وتوصيات •

 : تسويق خدماتك 4.3.3

تك  : استخدم وسائل التواصل الاجتماع   • ا يتعلق بمجال خير
ً
 .شارك محتوى مفيد

نتانضم إلى مجموعات  • ي المناقشات وقدم نصائح مفيدة  : ومنتديات عتر الإنتر
 .شارك ف 

ها على مدونتك   : اكتب مقالات • تك وانسرر اكتب مقالات حول مواضيع ذات صلة بمجال خير

 .أو على مواقع الويب الأخرى 

ا مجانية •
ً
ة أو ورشة عمل مجانية لجذب العملاء : قدم عروض  .قدم استشارة مجانية قصير

المدفوعة • الإعلانات  التواصل  : استخدم  وسائل  على  المدفوعة  الإعلانات  استخدم 

 .الاجتماعي أو محركات البحث للوصول إلى جمهور أوسع

 : أدوات لتقديم الاستشارات عتر الجوال 4.3.4

• Zoom: منصة لعقد المؤتمرات المرئية، مثالية لجلسات الاستشارة الفردية والجماعية. 

• Skype:  للمكالمات المرئية والصوتية، يستخدم على نطاق واسعتطبيق آخر. 

• Google Meet: من المرئية  المؤتمرات  لعقد  خدماتGoogle منصة  مع  متكاملة   ، 

Google الأخرى. 

• Calendly: أداة لجدولة المواعيد، تسهل على العملاء حجز مواعيد استشارة معك. 

• Clarity.fm: منصة متخصصة تربط المستشارين بالعملاء. 

• WhatsApp/Telegram:  السري    ع للتواصل  تطبيقات مراسلة فورية، يمكن استخدامها 

 .مع العملاء

 

وتقديم   ،الألعاب  ،وهي الاستثمار والتداول  الجوال، انتهينا من استعراض مجالات اخرى للرب  ح من   

 .الاستشارات 

KETABPEDIA
.C

OM



58 | P a g e  

 

   كتاب أموالك من جوالك 

 

  

KETABPEDIA
.C

OM



59 | P a g e  

 

   كتاب أموالك من جوالك 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 التحديات والمخاطر وكيفية التغلب عليها  : الفصل الخامس

 

ا بالورود. 
ً
ا مفروش

ً
نت عير الجوال بالفرص المغرية، إلا أنه ليس طريق بينما يزخر عالم الرب  ح من الإنير

نت؛ فهو يستلزم وعيًا   ي هذا المجال يتطلب أكير من مجرد امتلاك هاتف ذكي واتصال بالإنير
النجاح ف 

فعالة.  اتيجيات  باسير لمواجهتها  ا 
ً
الكامنة، واستعداد إلى   بالتحديات والمخاطر  الفصل  يهدف هذا 

تقديم تحليل متعمق لهذه التحديات والمخاطر، وتزويد القارئ بالأدوات والمعرفة اللازمة للتغلب 

الوقوع ضحية   أو  التعير  الرب  ح من الجوال مع تقليل احتمالية  عليها، والوصول إلى أقص إمكانات 

المحتدمة المنافسة  قضايا  بالتفصيل  سنستعرض  الخاطئة.  الاحتيال  للممارسات  ومخاطر   ،

البيئة   ي 
ف  المستمرة  ات  والتغير الوقت،  إدارة  وتحديات  والخصوصية،  الأمان  وأهمية  والنصب، 

ها من الجوانب الهامة  .الرقمية، وغير

 : المنافسة الشديدة 5.1

ون سعيًا وراء تحقيق دخل  الكثير إليه   يتجه 
ً
الرب  ح من الجوال لم يعد سًرا خفيًا، بل أصبح مجالً

هذا  جوانب  جميع  ي 
ف  سة  منافسة سرر نشوء  إلى  أدى  ايد  المير  الإقبال  هذا   . أساسي حتر  أو  ي 

إضاف 

 صعوبة، خاصة بالنسبة للمبتدئير  
 .المجال، مما يجعل مهمة النجاح والتمير  أكير
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 : فهم طبيعة المنافسة 5.1.1

ي مختلف 
 : مجالات الرب  ح من الجوالدعونا نحلل طبيعة المنافسة ف 

التطبيقات • مستوى  على  بملايير   : منافسة  يعج  المحمول  الهاتف  تطبيقات  سوق 

ي تدعي أنها تساعد المستخدمير  على كسب المال. 
التطبيقات، منها آلاف التطبيقات التر

ي أن أي تطبيق جديد يدخل السوق يواجه منافسة هائلة من التطبيقات القائمة 
هذا يعت 

انيات تسو  ة ومير  ي قد يكون لديها قاعدة مستخدمير  كبير
 .يق ضخمةبالفعل، والتر

مع تزايد شعبية التسويق بالعمولة، أصبح هناك  : منافسة على مستوى المسوقي   بالعمولة •

نفس   مستخدمير   والخدمات،  المنتجات  لنفس  يروجون  الذين  المسوقير   من  جيش 

. هذا يجعل من الصعب ( مثل وسائل التواصل الاجتماعي والمدونات) القنوات التسويقية  

 .على المسوقير  الجدد جذب الانتباه والتمير  عن الآخرين

يشهد مجال صناعة المحتوى الرقمي طفرة هائلة،   : منافسة على مستوى صانع  المحتوى •

 من صانعىي المحتوى على جذب انتباه الجمهور ومشاركته. سواء كان 
حيث يتنافس الملايير 

على فيديو  مقاطع  عن  عبارة  علىYouTube المحتوى  منشورات  أو   ، Instagram  أو  ،

سة   مقالات على المدونات، فإن المنافسة على جذب المشاهدات والتفاعلات أصبحت سرر

 .للغاية

المستقلي    • مستوى  على  تعج  :(Freelancers) منافسة  أصبحت  الحر  العمل  منصات 

والتصميم  جمة  والير الكتابة  ي مجالات مثل 
متنوعة ف  يقدمون خدمات  الذين  بالمستقلير  

على  الحصول  ي 
ف  صعوبة  يواجهون  الجدد  المستقلير   أن  ي 

يعت  هذا  والتسويق.  مجة  والير

لم يكن لديهم سجل حافل بالإنجازات أو تقييمات إيجابية من العملاء  إذا  مشاري    ع، خاصة  

 .السابقير  

اتيجيات التغلب على المنافسة 5.1.2  : استر

ذكية  اتيجيات  اسير إلى  بحاجة  أنك  ي 
يعت  بل  النجاح مستحيل،  أن  منافسة شديدة  ي وجود 

يعت  لا 

اتيجيات الفعالة  : ومدروسة للتمير  عن الآخرين. إليك بعض الاسير

 :(Niche Down) التخصص •

o من محاولة   التخصص؟  اذا لم 
ً
بدلا ي سوق مزدحم. 

التمير  ف  التخصص هو مفتاح 

يحة محددة من الجمهور لديها احتياجات واهتمامات  جذب الجميع، ركز على سرر

ي 
ي أن تصبح الخبير الأول ف 

خاصة. كلما كنت أكير تخصصًا، كلما زادت فرصتك ف 

 .مجالك 
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o ابحث عن مجال فرعي ضمن المجال العام الذي تهتم به. على   كيف تتخصص؟

ي التسويق عير إذا  سبيل المثال،  
، يمكنك التخصص ف  كنت مهتمًا بالتسويق الرقمي

ة، أو التسويق بالمحتوى  (SEO) محركات البحث ونية الصغير
لمواقع التجارة الإلكير

ي مجال التكنولوجيا
كات الناشئة ف   .للسرر

o أمثلة على التخصص :  

بالعمولة ▪ وي    ج   : التسويق  الير ي 
ف  بالشعر التخصص  العناية  لمنتجات 

ي  
الفوتوغراف  التصوير  معدات  أو  الفاخر،  السفر  منتجات  أو  المجعد، 

افية   .الاحير

مخصصة لتعليم مهارات معينة   YouTube إنشاء قناة : صناعة المحتوى ▪

، أو تقديم مراجعات متعمقة لأجهزة ( مثل العزف على آلة موسيقية معينة) 

 .الكمبيوتر المحمولة المخصصة للألعاب

ي مجال  : العمل الحر  ▪
الناشئة ف  كات  تقديم خدمات تصميم شعارات للسرر

ي تبيع منتجات صديقة  
، أو كتابة نصوص إعلانية لمواقع الويب التر معير 

 .للبيئة

 : (Unique Value Proposition) تقديم قيمة فريدة •

o ك عن منافسيك   ما ه  القيمة الفريدة؟ ي تمير 
ة أو الفائدة التر القيمة الفريدة هي المير 

واضحة   القيمة  هذه  تكون  أن  يجب  منهم.   
ً
بدلا أنت  يختارونك  العملاء  وتجعل 

 .وملموسة ومقنعة 

o الفريدة؟ ما الذي يمكنك تقديمه ولا يستطيع   : اسأل نفسك  كيف تجد قيمتك 

ي يمكنك حلها لعملائك  
الآخرون تقديمه؟ ما هي نقاط قوتك؟ ما هي المشكلة التر

 بشكل أفضل من أي شخص آخر؟ 

o أمثلة على القيمة الفريدة :  

  : مسوق بالعمولة ▪
ً
تقديم مراجعات فيديو مفصلة وشاملة للمنتجات، بدلا

ة  .من مجرد كتابة مراجعات نصية قصير

من   : صانع محتوى ▪  
ً
بدلا ومسلية،  مبتكرة  بطريقة  تعليمي  محتوى  إنشاء 

 .مجرد تقديم معلومات جافة

جودة   : مستقل ▪ على  ضمانات  تقديم  أو  استثنائية،  عملاء  خدمة  تقديم 

 .العمل، أو تقديم خدمات إضافية مجانية 
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 :(Personal Branding) بناء علامة تجارية شخصية قوية •

o ي   ما ه  العلامة التجارية الشخصية؟
علامتك التجارية الشخصية هي الصورة التر

ي يراك بها الآخرون ويتذكرونك بها
 .تقدمها عن نفسك للعالم. هي الطريقة التر

o علامة تجارية شخصية قوية؟  
  كيف تبت 

 من أنت؟ ما هي قيمك؟ ما هي رسالتك؟ : حدد هويتك ▪

▪  
ً
لا تحاول أن تكون شخصًا آخر. كن نفسك، وأظهر شخصيتك  : كن أصيل

 .الحقيقية 

ا  ▪
ً
متسق قنوات   : كن  جميع  ي 

ف  والصورة  والصوت  ة  النير نفس  استخدم 

 .التواصل الخاصة بك

اتك ▪ اتك مع الآخرين من خلال المدونات   : شارك ختر شارك معرفتك وخير

 .والمقالات ومقاطع الفيديو ووسائل التواصل الاجتماعي 

الآخرين ▪ مع  ي   : تواصل 
وابت  المناقشات،  ي 

ف  وشارك  مع جمهورك،  تفاعل 

 .علاقات قوية

كت   على الجودة •
 :(Quality over Quantity) التر

o مهمة؟إذا  لم الفارق.   الجودة  تصنع  ي 
التر هي  الجودة  المحتوى،  يغمره  عالم  ي 

ف 

ي الثقة، ويشجع على المشاركة، ويحول 
المحتوى عالىي الجودة يجذب الانتباه، ويبت 

 .الزوار إلى عملاء

o كيف تقدم جودة عالية؟  

بالعمولة ▪ التسويق    
 
وقدم  : ق ويجها،  لير الجودة  عالية  منتجات  اخير 

 .مراجعات صادقة ومفصلة

المحتوى ▪ صناعة    
 
وقدم  : ق تتناولها،  ي 

التر الموضوعات  ي 
ف  بعمق  ابحث 

معلومات دقيقة ومحدثة، واستخدم لغة واضحة وجذابة، واهتم بجودة  

ي مقاطع الفيديو الخاصة بك 
 .الصورة والصوت ف 

الحر  ▪ العمل    
 
احتياجات عملائك وتتجاوز  : ق ي  تلتر افية 

قدم خدمات احير

 .توقعاتهم 

 :(Networking) علاقات قويةبناء  •
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o العلاقات القوية يمكن أن تفتح لك أبوابًا جديدة، وتوفر لك   العلاقات مهمة؟إذا  لم

ي مجالك 
ي الحصول على دعم ونصائح من الآخرين ف 

 .فرصًا للتعاون، وتساعدك ف 

o علاقات قوية؟  
  كيف تبت 

  المؤتمرات والفعاليات ▪
 
هذه فرصة رائعة لمقابلة أشخاص جدد   : شارك ق

ي مجالك 
 .ف 

نت ▪ ي المناقشات، وقدم  : انضم إلى مجموعات ومنتديات عتر الإنتر
شارك ف 

ي علاقات مع أعضاء المجموعة
 .المساعدة للآخرين، وابت 

  مجالك ▪
 
،  : تواصل مع المؤثرين ق اتبعهم على وسائل التواصل الاجتماعي

 .وتفاعل مع محتواهم، وحاول بناء علاقة معهم 

 .المساعدة للآخرين دون انتظار مقابل قدم  : كن كريمًا  ▪

 :(Smart Marketing) التسويق الذك   •

o  بدقة جمهورك  المتاحة : استهدف  التسويق  أدوات  إعلانات)  استخدم   مثل 

Facebook و Instagram)  أن يكونوا لاستهداف الأشخاص الذين من المرجح 

 .مهتمير  بمنتجاتك أو خدماتك

o المناسبة التسويق  قنوات  ي  : استخدم 
التر القنوات  على  التسويقية  جهودك  ركز 

 .يستخدمها جمهورك المستهدف

o استخدم أدوات التحليل لتتبع أداء حملاتك التسويقية. تعرف  : قم بتحليل نتائجك

اتيجيتك بناءً على ذلك  .على ما ينجح وما لا ينجح، وقم بتعديل اسير

o بالمحتوى التسويق  ا   :(Content Marketing) استخدم 
ً
مفيد محتوى  ئ  أنشر

 .وممتعًا يجذب جمهورك ويشجعهم على التفاعل معك 

o   
ون  يد الإلكتر قم ببناء قائمة  :(Email Marketing) استخدم التسويق عتر التر

ي قائمتك 
كير  ف 

ا خاصة إلى المشير
ً
ي وأرسل رسائل إخبارية وعروض

وت   .بريد إلكير

 :(Continuous Learning) التعلم المستمر •

o المستمر  إذا  لم تتطور    مهم؟التعلم  والتكنولوجيا  باستمرار،  يتغير  نت  الإنير عالم 

مًا بالتعلم المستمر وتطوير  بسرعة. لكي تظل قادرًا على المنافسة، يجب أن تكون ملير 

 .مهاراتك

o كيف تتعلم باستمرار؟   
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ي مجالك : اقرأ الكتب والمقالات ▪
 .ابحث عن مصادر موثوقة للمعلومات ف 

التعليمية ▪ الفيديو  مقاطع  الفيديو  : شاهد  مقاطع  من  العديد  هناك 

ها من المنصات YouTube التعليمية المجانية المتاحة على  .وغير

التدريبية ▪ الدورات  حضور  : احض   خلال  من  مهاراتك  تطوير  ي 
ف  استثمر 

ي 
ي العالم الحقيقر

نت أو ف   .الدورات التدريبية عير الإنير

نت ▪ ي مجالك وتبادل   : انضم إلى المجتمعات عتر الإنتر
تواصل مع الآخرين ف 

ات والمعرفة  .الخير

اتيجيات وأدوات جديدة : جرب أشياء جديدة ▪  .لا تخف من تجربة اسير

 :(Patience and Persistence) التحلى  بالصتر والمثابرة •

o الرب  ح من   الصتر والمثابرة مهمان؟إذا  لم ي مجال 
ي أي مجال، وخاصة ف 

النجاح ف 

ا. قد لا ترى نتائج فورية، وقد تواجه بعض الإخفاقات 
ً
ا وجهد

ً
نت، يتطلب وقت الإنير

 .على طول الطريق 

o كيف تتحلى بالصتر والمثابرة؟  

ا واقعية ▪
ً
ا بير  عشية وضحاها : ضع أهداف ً  .لا تتوقع أن تصبح مليونير

بإنجازاتك   ▪ ةاحتفل  نحو   : الصغت  تخطوها  ة  صغير خطوة  بكل  احتفل 

 .تحقيق أهدافك

أخطائك ▪ من  استخدمها كفرصة  : تعلم  عزيمتك.  تثبط  الأخطاء  تدع  لا 

 .للتعلم والتحسن 

ي النهاية : لا تستسلم ▪
ي العمل الجاد، وستحقق النجاح ف 

 .استمر ف 

 : الاحتيال والنصب 5.2

نت، للأسف، ليس بمنأى عن المحتالير  والنصابير  الذين يستغلون سذاجة البعض أو طمعهم   الإنير

وعة. يجب أن تكون على دراية تامة بأنواع الاحتيال المختلفة وأن تتخذ  لتحقيق مكاسب غير مسرر

 .خطوات استباقية لحماية نفسك وأموالك 

 : أنواع الاحتيال الشائعة 5.2.1

  :(Too Good to Be True Offers) العروض الوهمية •
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o وعود بتحقيق أرباح خيالية وسريعة دون أي جهد أو مخاطرة. غالبًا ما تكون   : وصف

ة من  مبالغ كبير أو  منازل فخمة  أو  فارهة  العروض مصحوبة بصور لسيارات  هذه 

 .المال

o أمثلة :  

 "!دولار يوميًا من خلال مشاهدة الإعلانات  1000ارب  ح " ▪

ي أسبوع 10000دولار واحصل على  100استثمر " ▪
 "!دولار ف 

ل براتب خيالىي وظيفة سهلة  " ▪  "!من المي  

o  ا لدرجة يصعب تصديقها. ابحث  : كيف تتجنبها
ً
ي أي عرض يبدو جيد

ا ف 
ً
كن متشكك

كة أو الشخص الذي يقدم العرض. لا تقدم أي معلومات   عن معلومات حول السرر

 .شخصية أو مالية قبل أن تتأكد من مصداقية العرض

  :(Fake Apps and Websites) التطبيقات والمواقع الاحتيالية •

o ا سهلة لكسب المال،  : وصف
ً
أنها تقدم طرق تطبيقات ومواقع ويب مزيفة تدعي 

برامج  تثبيت  أو  الشخصية  أو معلوماتك  أموالك  الواقع مصممة لسرقة  ي 
ف  ولكنها 

 .ضارة على جهازك

o أمثلة :  

ا ▪
ً
 .تطبيقات تدعي أنها تدفع لك مقابل ممارسة الألعاب، ولكنها لا تدفع أبد

تدعي أنها تقدم استطلاعات رأي مدفوعة الأجر، ولكنها تجمع  مواقع ويب  ▪

كات التسويق   .معلوماتك الشخصية وتبيعها لسرر

ولكنها  ▪ الرقمية،  العملات  ي 
ف  الاستثمار  ي 

ف  تساعدك  أنها  تدعي  تطبيقات 

 .تسرق أموالك 

o  تتجنبها فقط : كيف  الرسمية  التطبيقات  متاجر  من  التطبيقات  يل  بتي    قم 

(Google Play Store و Apple App Store).  مراجعات عن  ابحث 

وط  المستخدمير  الآخرين للتطبيق أو الموقع. تحقق من سياسة الخصوصية وسرر

أو   ورية  ض  غير  أذونات  تطلب  ي 
التر والمواقع  التطبيقات  من  حذرًا  الخدمة. كن 

 .معلومات شخصية حساسة 

  :(Pyramid Schemes) مخططات التسويق الهرم   •
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o وصف :   
ً
مخططات غير قانونية وغير مستدامة تعتمد على تجنيد أعضاء جدد بدلا

من بيع منتجات أو خدمات حقيقية. يطلب منك دفع رسوم للانضمام، ثم يُطلب 

 .منك تجنيد أشخاص آخرين للانضمام، وكسب المال من رسوم انضمامهم 

o  كن حذرًا من أي فرصة عمل تتطلب منك دفع رسوم للانضمام أو  : كيف تتجنبها

كة وتحقق من أنها  ة من المنتجات. ابحث عن معلومات حول السرر اء كمية كبير سرر

عية كة سرر  .سرر

  والرسائل النصية الاحتيالية •
ون  يد الإلكتر   :(Phishing) رسائل التر

o كات أو مؤسسات موثوقة   : وصف مثل ) رسائل احتيالية مصممة لتبدو وكأنها من سرر

مواقع   أو  الائتمان  بطاقات  كات  سرر أو  الاجتماعي البنوك  هذه ( التواصل  تهدف   .

مثل كلمات المرور أو ) الرسائل إلى خداعك لتقديم معلوماتك الشخصية أو المالية  

 .( أرقام بطاقات الائتمان

o  كن حذرًا من أي رسالة تطلب منك معلومات شخصية أو مالية. لا  : كيف تتجنبها

يد  ي الرسائل المشبوهة. تحقق من عنوان الير
تنقر على الروابط أو تفتح المرفقات ف 

 للتحقق من صحة الرسالة
ً
ة كة أو المؤسسة مباسرر ي للمرسل. اتصل بالسرر

وت   .الإلكير

  :(Fake Job Offers) الوظائف الوهمية •

o أو  : وصف الشخصية  معلوماتك  جمع  إلى  تهدف  وهمية  وظائف  عن  إعلانات 

 .خداعك لدفع رسوم مقابل الحصول على الوظيفة

o  ا لدرجة يصعب  : كيف تتجنبها
ً
ي تبدو جيدة جد

كن حذرًا من إعلانات الوظائف التر

عية. لا تدفع  كة سرر كة وتحقق من أنها سرر تصديقها. ابحث عن معلومات حول السرر

 .أي أموال مقابل الحصول على وظيفة 

 : كيفية التعرف على عمليات الاحتيال وتجنبها  5.2.2

ا  •
ً
نت.   : كن متشكك ا لدرجة  إذا  لا تصدق كل ما تراه أو تسمعه على الإنير

ً
كان العرض يبدو جيد

 .يصعب تصديقها، فمن المحتمل أنه كذلك

نت، ابحث عن معلومات   : ابحث عن معلومات • كة أو فرد عير الإنير قبل أن تتعامل مع أي سرر

مراجعات  من  وتحقق  البحث،  محركات  الشخص على  أو  كة  السرر اسم  عن  ابحث  عنهم. 

 .العملاء الآخرين
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مثل اسمك وعنوانك  ) لا تقدم معلوماتك الشخصية   : لا تقدم معلومات شخصية أو مالية •

هاتفك المالية    ( ورقم  معلوماتك  حسابك  ) أو  معلومات  أو  الائتمانية  بطاقتك  رقم  مثل 

ي 
 .لأي شخص أو جهة غير موثوق بها ( المصرف 

استخدم كلمة مرور مختلفة لكل حساب من حساباتك   : استخدم كلمات مرور قوية وفريدة •

ة   الكبير الأحرف  من  المرور طويلة ومعقدة، واستخدم مزيجًا  اجعل كلمات  نت.  الإنير على 

ي يسهل تخمينها 
ة والأرقام والرموز. تجنب استخدام كلمات المرور التر مثل اسمك ) والصغير

" أو  ميلادك  تاري    خ  مرور( "123456أو  مدير كلمات  استخدام  يمكنك   . (Password 

Manager)  ي إنشاء وتخزين كلمات مرور قوية
 .لمساعدتك ف 

الثنائية • المصادقة  بتفعيل  المصادقة  :(Two-Factor Authentication) قم  تضيف 

المرور، سيُطلب منك   بالإضافة إلى كلمة  الأمان إلى حساباتك.  الثنائية طبقة إضافية من 

مصادقة تطبيق  استخدام  أو   ، ي
وت  الإلكير بريدك  أو  هاتفك  إلى  إرساله  يتم  رمز   إدخال 

(Authenticator App) مثل Google Authenticator أو Authy. 

نت •   تشاركها عتر الإنتر
فكر مليًا قبل مشاركة أي معلومات   : كن حذرًا بشأن المعلومات التر

يمكن   الأخرى.  الويب  مواقع  أو  المنتديات  أو  الاجتماعي  التواصل  وسائل  على  شخصية 

 .للمحتالير  استخدام هذه المعلومات لانتحال شخصيتك أو استهدافك بعمليات احتيال

اضية خاصة •  شبكات : العامة Wi-Fi عند الاتصال بشبكات (VPN) استخدم شبكة افتر

Wi-Fi  اض بياناتك بسهولة. تحمي  العامة غالبًا ما تكون غير آمنة، ويمكن للمتسللير  اعير

VPN   تشفير عن طريق  من بياناتك  يجعل  مما  نت،  الإنير بك على  الخاصة  المرور  حركة 

 .الصعب على المتسللير  الوصول إليها

امج الضارة • وسات وبرامج مكافحة التر تأكد من   : حافظ على تحديث برامج مكافحة الفت 

امج الضارة وسات وبرامج مكافحة الير مثبتة على   (Anti-malware) أن برنامج مكافحة الفير

امج   وسات والير امج تساعد على حماية جهازك من الفير جهازك ومحدثة بانتظام. هذه الير

ي يمكن أن تسرق معلوماتك أو تتلف جهازك
 .الضارة الأخرى التر

فقط  • موثوقة  مصادر  من  التطبيقات  يل  بتت   متاجر  : قم  من  التطبيقات  يل  بتي   قم 

الرسمية فقط تجنب  .(Apple App Store و Google Play Store مثل)  التطبيقات 

يل التطبيقات من مصادر غير معروفة أو غير موثوق بها، حيث قد تحتوي على برامج    
تي 

 .ضارة

قبل تثبيت أي تطبيق، راجع الأذونات  :(App Permissions) راجع أذونات التطبيقات •

ا إلى الوصول إلى جهات الاتصال الخاصة بك أو موقعك 
ً
ي يطلبها. هل يحتاج التطبيق حق

التر

ا؟ لا تمنح التطبيقات أذونات لا تحتاج إليها  .أو الكامير
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ي والرسائل  :(Phishing) احذر من التصيد الاحتيالى   •
وت  يد الإلكير كن حذرًا من رسائل الير

على  تنقر  لا  مالية.  أو  شخصية  معلومات  منك  تطلب  ي 
التر الهاتفية  والمكالمات  النصية 

ي للمرسل 
وت  يد الإلكير ي الرسائل المشبوهة. تحقق من عنوان الير

الروابط أو تفتح المرفقات ف 

 للتحقق من صحة الرسالةإذا  بعناية. 
ً
ة كة أو المؤسسة مباسرر ي شك، فاتصل بالسرر

 .كنت ف 

قبل استخدام أي تطبيق أو موقع ويب،   :(Privacy Policies) اقرأ سياسات الخصوصية •

إذا اقرأ سياسة الخصوصية الخاصة به لفهم كيفية جمع بياناتك واستخدامها ومشاركتها.  

 .كنت غير مرتاح لسياسة الخصوصية، فلا تستخدم التطبيق أو الموقع

ا •
ً
ا آمن

ً
ا يحمي خصوصيتك،  :(Secure Browser) استخدم متصفح

ً
استخدم متصفحًا آمن

أدوات   .Brave أو DuckDuckGo أو Firefox Focus مثل تحظر  المتصفحات  هذه 

ات أمان إضافية  (Trackers) التتبع  .والإعلانات المتطفلة، وتوفر مير 

 : تعرضت للاحتيالإذا تفعل إذا م 5.2.3

طة أو الهيئة إذا   : أبلغ السلطات المختصة • كنت تعتقد أنك تعرضت للاحتيال، فأبلغ السرر

ي بلدك. قدم لهم أكير قدر ممكن من المعلومات  
الحكومية المسؤولة عن حماية المستهلك ف 

، وتواري    خ وأوقات  كات أو الأفراد المتورطير  ي ذلك أسماء السرر
حول عملية الاحتيال، بما ف 

ي ذات صلةالاتصالات، وأي مستندات أو رسائل بريد إلكير 
 .وت 

كة بطاقة الائتمان الخاصة بك • قمت بتحويل أموال إلى محتال، فاتصل إذا   : أبلغ البنك أو ش 

كة بطاقة الائتمان الخاصة بك على الفور. قد يتمكنون من إيقاف المعاملة أو   بالبنك أو سرر

داد أموالك  .اسير

كنت تعتقد أن معلوماتك الشخصية أو المالية قد تم  إذا   : غت  كلمات المرور الخاصة بك •

اقها، فقم بتغيير كلمات المرور الخاصة بك على  
نت، اخير الفور لجميع حساباتك على الإنير

ي ووسائل التواصل الاجتماعي 
وت  يد الإلكير  .وخاصة الحسابات المالية والير

شارك تجربتك مع الآخرين لتحذيرهم من عمليات الاحتيال المماثلة. يمكنك   : حذر الآخرين •

، أو إبلاغ أصدقائك وعائلتك، أو كتابة مراجعة  نسرر تحذير على وسائل التواصل الاجتماعي

نت   .عير الإنير

المستقبلية • الاحتيال  عمليات  من  نفسك  ي   : احمِ 
ف  حذرًا  أكير  وكن  تجربتك،  من  تعلم 

 .المستقبل

 : الأمان والخصوصية 5.3

. مع   ، أصبحت حماية بياناتك الشخصية والمالية أكير أهمية من أي وقت مص  ي العصر الرقمي
ف 

انية، يجب أن تكون  ي حماية معلوماتك الحساسة تزايد التهديدات السيير
 .استباقيًا ف 
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  الجزء السابق، ل الأمان والخصوصيةبقية التفاصيل حول وبما أن 
 
 . كررها هنا م نتم تغطيتها ق

 : إدارة الوقت 5.4

لم تكن منظمًا وتدير  إذا  الوقت هو أثمن ما تملك. الرب  ح من الجوال يمكن أن يكون مضيعة للوقت  

 .وقتك بفعالية

  الجزء السابق، لوبما أن 
 
 . كررها هنا م ن بقية التفاصيل حول إدارة الوقت تم تغطيتها ق

  الخوارزميات والسياسات 5.5
 
ات ق  : التغت 

التواصل   ومنصات  البحث  محركات  تستخدمها  ي 
التر الخوارزميات  باستمرار.  يتغير  نت  الإنير عالم 

ي تحكم استخدام  
الاجتماعي لتحديد المحتوى الذي يراه المستخدمون تتغير باستمرار. السياسات التر

م الرب  ح  قدرتك على  بشكل كبير على  تؤثر  أن  يمكن  ات  التغيير ا. هذه 
ً
أيض تتغير  المنصات  ن  هذه 

 .الجوال

  الجزء السابق و 
 
  الخوارزميات والسياسات تم تغطيتها ق

 
ات ق  بقية التفاصيل حول التغت 

 

نت 5.6  : مشاكل تقنية متعلقة بالهاتف أو الإنتر

  : مشاكل البطارية •

o ي  : المشكلة
التر التطبيقات  استخدام  عند  خاصة  بسرعة،  الهاتف  بطارية  نفاذ 

 .( مثل الألعاب أو تطبيقات تحديد المواقع) تستهلك الكثير من الطاقة 

o الحلول :  

▪  
ً
ا متنقلً

ً
 .معك دائمًا (Power Bank) احمل شاحن

 .قلل سطوع الشاشة  ▪

ي لا  ▪
 .تستخدمهاأغلق التطبيقات التر

ي لا تحتاج إليها ▪
ات التر  و Bluetoothو Wi-Fi مثل)  أوقف تشغيل المير 

GPS). 

 .(Power Saving Mode) استخدم وضع توفير الطاقة ▪

 .كانت قديمة أو تالفةإذا  استبدل البطارية  ▪

  : مشاكل نظام التشغيل •
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o أو ظهور   : المشكلة العمل،  التطبيقات عن  أو توقف  التشغيل،  نظام  رسائل بطء 

 .خطأ

o الحلول :  

 .أعد تشغيل هاتفك  ▪

 .قم بتحديث نظام التشغيل والتطبيقات إلى أحدث إصدار ▪

ي لا تستخدمها ▪
 .قم بإلغاء تثبيت التطبيقات التر

 .للتطبيقات (Cache) امسح ذاكرة التخزين المؤقت ▪

امج الضارة ▪ وسات والير  .قم بإجراء فحص للفير

بإعادة ضبط المصنع ▪ تأكد من عمل ) كحل أخير   (Factory Reset) قم 

 
ً
 .( نسخة احتياطية لبياناتك أولا

نت •   : مشاكل الاتصال بالإنتر

o ضعف إشارة : المشكلة Wi-Fi نت، أو انقطاع الاتصال  .، أو بطء اتصال الإنير

o الحلول :  

ب من جهاز التوجيه ▪  .Wi-Fi الخاص بشبكة (Router) اقير

 .أعد تشغيل جهاز التوجيه ▪

 .على هاتفك  Wi-Fi تحقق من إعدادات ▪

 .تأكد من أنك متصل بالشبكة الصحيحة  ▪

نت الخاص بك  ▪  .استمرت المشكلةإذا اتصل بمزود خدمة الإنير

 .( كانت متاحة)إذا  مختلفة  Wi-Fi استخدم شبكة ▪

كنت تستخدم بيانات الجوال، فتحقق من رصيد بياناتك وتأكد من أنك إذا   ▪

ي منطقة بها تغطية جيدة 
 .ف 

  : مشاكل أخرى •

o ي الهاتف : المشكلة
ا ،تلف الشاشة ،أعطال ف  ي الكامير

 مشاكل ف 

o الحلول :  
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 قم باصلاحها بنفسك  المشاكل،كنت تعرف كيفية اصلاح هذه إذا   ▪

 مركز صيانة  أقربتوجه الى  ،لم تكن تعرفإذا  ▪

 : الحفاظ على الدخل 5.7

بتنوي    ع   قم  الجوال.  من  واحد فقط  تعتمد على مصدر دخل  ألا  المهم  لتقليل من  مصادر دخلك 

ي تحقيق دخل مستدام 
 .المخاطر وزيادة فرصك ف 

  : تنوي    ع مصادر الدخل •

o متعددة تطبيقات  المال.  : استخدم  لكسب  فقط  واحد  تطبيق  على  تعتمد  لا 

 .استخدم مجموعة متنوعة من التطبيقات لزيادة دخلك

o الجوال من  للرب  ح  مختلفة  ا 
ً
طرق فقط.  : جرب  واحدة  طريقة  على  تقتصر  لا 

وتقديم  المحتوى،  وإنشاء  بالعمولة،  التسويق  مثل  مختلفة،  ا 
ً
طرق استكشف 

 .الخدمات 

o ي مشاري    ع أخرى  : استثمر أرباحك
ي تطوير مهاراتك أو ف 

 .استثمر جزءًا من أرباحك ف 

o ي مجال الرب  ح من الجوال  : لا تتوقف عن التعلم
ابق على اطلاع بأحدث الاتجاهات ف 

 .وتعلم مهارات جديدة 

  :(Passive Income) بناء دخل سلتر   •

o بالعمولة محتوى   : التسويق  بإنشاء  فيديو ) قم  مقاطع  أو  مقالات  يتضمن   ( مثل 

ي الأرباح 
ي جت 

روابط إحالة لمنتجات أو خدمات. يمكن أن يستمر هذا المحتوى ف 

 .لعدة أشهر أو حتر سنوات

o ونية ) قم بإنشاء منتجات رقمية  : إنشاء وبيع المنتجات الرقمية مثل الكتب الإلكير

نت ( أو الدورات التدريبية  .وبيعها عير الإنير

o  ي الأسهم أو السندات أو العقارات أو العملات الرقمية : الاستثمار
 .استثمر ف 

  : تطوير المهارات •

o  اكتساب مهارات جديدة يزيد من القيمة السوقية 

o زيادة فرص الحصول على دخل اعلى 

 : ادخار واستثمار  •

 قم بادخار جزء من ارباحك  •
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ي مجالات مضمونة  •
 استثمر اموالك ف 

 

والمخاطر   التحديات  شامل  بشكل  الفصل  هذا  غط  وقدم لقد  الجوال،  من  بالرب  ح  المرتبطة 

اللازمة  الخطوات  واتخاذ  التحديات  هذه  فهم  خلال  من  عليها.  للتغلب  عملية  اتيجيات  اسير

أن   تذكر   . المثير المجال  هذا  ي 
ف  النجاح  تحقيق  ي 

ف  فرصك  زيادة  يمكنك  المخاطر،  من  للتخفيف 

امًا بالتعلم ا مستمرًا، والير 
ً
ا، وجهد

ً
ا جيد

ً
 .والتطور النجاح يتطلب تخطيط
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 الخاتمة 

 

نت عير الجوال. لقد كانت رحلة   ي عالم الرب  ح من الإنير
وصلنا الآن إلى ختام رحلتنا الاستكشافية ف 

اتيجيات  اسير وقدمنا  المحتملة،  والتحديات  الواعدة  الفرص  فيها  استعرضنا  بالمعلومات،  غنية 

ي هذا المجال  
ي عملية لتحقيق النجاح ف 

ي هذه الخاتمة، سنقوم بتلخيص أهم النقاط التر
. ف  المتنامي

ي رحلتهم 
البدء ف  ي 

الذين يرغبون ف  السابقة، وسنقدم توصيات عملية للقراء  ي الفصول 
تناولناها ف 

على   نظرة  ا 
ً
أيض ي 

سنلقر الذكية.  هواتفهم  خلال  من  أساسي  أو  ي 
إضاف  دخل  تحقيق  نحو  الخاصة 

ف   ي يجب على المستخدمير  مراقبتها.  مستقبل الرب  ح من الجوال، ونستسرر
الاتجاهات الناشئة التر

ا، سنوفر دعوة للقراء إلى العمل، وتشجيعهم على استغلال الفرص المتاحة وتحويل هواتفهم   ً وأخير

 .إلى أدوات قوية لكسب المال وتحقيق الاستقلال المالىي 

 تلخيص أهم النقاط: 

هذا   من   الكتابلقد غط  بدءًا  الجوال،  من  بالرب  ح  المتعلقة  الموضوعات  من  واسعة  مجموعة 

ي تناولناها: 
اتيجيات المتقدمة. دعونا نستعرض أهم النقاط التر  إلى الاسير

ً
 الأساسيات وصولً

نت عتر الجوال:  •   الفصل الأول: أساسيات الرب  ح من الإنتر
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o  أنه يشمل أي نشاط يتم إجراؤه  للرب  ح من الجوال، وأوضحنا 
ً
ا شاملا

ً
قدمنا تعريف

نت   .باستخدام الهاتف الذكي ويؤدي إلى تحقيق دخل مادي من خلال الاتصال بالإنير

o   ،ي ذلك الرب  ح من خلال التطبيقات، والتسويق
استعرضنا أنواع الرب  ح المختلفة، بما ف 

 .وإنشاء المحتوى، وتقديم الخدمات، والاستثمار والتداول، والألعاب

o  والاتصال ، ي تشمل الهاتف الذكي
حددنا المتطلبات الأساسية للرب  ح من الجوال، والتر

نت، والحسابات والمنصات، والمهارات الأساسية والمتقدمة  .بالإنير

o  اهة والشفافية ام بالي   ورة الالير  نت، وض  أكدنا على أهمية أخلاقيات العمل عير الإنير

ي جميع التعاملات 
 .ف 

: طرق الرب  ح من الجوال من خلال التطبيقات:  •  
  الفصل الثان 

o  ي تتيح للمستخدمير  كسب المال من
استعرضنا مجموعة متنوعة من التطبيقات التر

  خلال إكمال المهام، مثل: 

 .استطلاعات الرأي ▪

 .مشاهدة الإعلانات ومقاطع الفيديو  ▪

 .تجربة التطبيقات والألعاب  ▪

داد النقود ▪ نت واسير  .التسوق عير الإنير

ة ▪  .إكمال المهام الصغير

o  :ي ذلك
اء المنتجات، بما ف    تناولنا تطبيقات بيع وسرر

 .بيع المنتجات المستعملة ▪

 .بيع المنتجات المصنوعة يدويًا ▪

 .الدروبشيبينغ  ▪

o  :استعرضنا تطبيقات تقديم الخدمات، مثل  

 .العمل الحر ▪

 .تطبيقات التوصيل ▪

 .تطبيقات الخدمات المحلية ▪

o   ي كل فئة من
 .فئات التطبيقاتقدمنا نصائح عملية لزيادة الأرباح وتقليل المخاطر ف 
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  الفصل الثالث: الرب  ح من الجوال من خلال التسويق والمحتوى:  •

o  منصات على  أمثلة  وقدمنا  به،  البدء  وكيفية  بالعمولة  التسويق  مفهوم  حنا  سرر

 .التسويق بالعمولة

o  ي ذلك إنشاء
، بما ف  اتيجيات التسويق عير وسائل التواصل الاجتماعي

استعرضنا اسير

من  والرب  ح  المدفوعة،  الإعلانات  واستخدام  جمهور،  وبناء  جذاب،  محتوى 

 .المحتوى المدعوم

o  مثل الكتابة والتدوين، والتصوير ، تناولنا طرق الرب  ح من إنشاء وبيع المحتوى الرقمي

ي والفيديو، وإنشاء الدورات التدريبية
 .الفوتوغراف 

o  حنا كيفية الرب  ح من اليوتيوب وصناعة المحتوى  سرر

 الفصل الرابع: مجالات أخرى للرب  ح من الجوال:  •

o   تطبيقات أمثلة على  وقدمنا  الجوال،  عير  والتداول  الاستثمار  مجالات  استكشفنا 

 .تداول الأسهم والعملات الرقمية، ونصائح للتداول والاستثمار الآمن

o   ي
ي ذلك بث الألعاب، والمشاركة ف 

ونية، بما ف  تناولنا طرق الرب  ح من الألعاب الإلكير

المسابقات، وبيع العناض داخل اللعبة، وإنشاء محتوى متعلق بالألعاب، واختبار  

 .الألعاب

o  وقدمنا  ، الذكي الهاتف  خلال  من  نت  الإنير عير  الاستشارات  تقديم  حنا كيفية  سرر

 .نصائح لبناء سمعة طيبة وتسويق الخدمات الاستشارية

  الفصل الخامس: التحديات والمخاطر وكيفية التغلب عليها:  •

o  :ي الرب  ح من الجوال، مثل
ي تواجه الراغبير  ف 

  ناقشنا التحديات الرئيسية التر

 .المنافسة الشديدة  ▪

 .الاحتيال والنصب ▪

 .الأمان والخصوصية  ▪

 .إدارة الوقت ▪

ي الخوارزميات والسياسات ▪
ات ف   .التغير

 مشاكل تقنية  ▪

 الحفاظ على الدخل ▪
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o  اتيجيات عملية للتغلب على هذه التحديات، مثل التخصص، وتقديم قدمنا اسير

كير  على الجودة، وبناء علاقات قيمة  
فريدة، وبناء علامة تجارية شخصية قوية، والير

، والتعلم المستمر، والتحلىي بالصير والمثابرة  .قوية، والتسويق الذكي
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 توصيات عملية: 

ي هذا  
ي الكتاببناءً على ما تم استعراضه ف 

ي البدء ف 
، نقدم التوصيات التالية للقراء الذين يرغبون ف 

 الرب  ح من الجوال: 

قبل أن تبدأ، حدد ما الذي تريد تحقيقه من خلال الرب  ح من الجوال.   حدد أهدافك بوضوح:  . 1

؟ هل تريد   ي بسيط؟ أم أنك تسعى إلى بناء مصدر دخل أساسي
هل تريد كسب دخل إضاف 

ي اختيار الطرق المناسبة  
؟ تحديد أهدافك سيساعدك ف  ي

العمل بدوام كامل أم بدوام جزتئ

 .ره وتحديد مستوى الجهد والوقت الذي يجب أن تستثم

  تناسبك:  . 2
هناك العديد من الطرق للرب  ح من الجوال، ولا يوجد طريقة   اختر الطريقة التر

ي تتناسب مع اهتماماتك ومهاراتك وأهدافك. إذا 
واحدة "أفضل" للجميع. اخير الطريقة التر

كنت تحب الكتابة، فقد يكون التدوين أو التسويق بالعمولة هو الخيار الأفضل لك. إذا كنت  

ي المسابقات هو الأنسبتحب الألعاب، فقد يكون بث الألعاب أو الم
 .شاركة ف 

ا:  . 3 ً ء مرة واحدة. ابدأ بطريقة واحدة أو طريقتير  للرب  ح  ابدأ صغت  ي
لا تحاول أن تفعل كل سر

 .من الجوال، وركز على إتقانهما قبل الانتقال إلى طرق أخرى
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ا. لا تتوقع أن تصبح ثريًا  كن صبورًا ومثابرًا:  . 4
ً
ا وجهد

ً
ي الرب  ح من الجوال يستغرق وقت

النجاح ف 

ا للعمل الجاد والمثابرة، ولا تستسلم إذا لم تحقق نتائج 
ً
بير  عشية وضحاها. كن مستعد

 .فورية 

نت يتغير باستمرار، والتكنولوجيا تتطور بسرعة. لكي تظل قادرًا   تعلم باستمرار:  . 5 عالم الإنير

الكتب  اقرأ  مهاراتك.  وتطوير  المستمر  بالتعلم  مًا  ملير  تكون  أن  يجب  المنافسة،  على 

إلى   وانضم  التدريبية،  الدورات  واحصر   التعليمية،  الفيديو  مقاطع  وشاهد  والمقالات، 

نت   .المجتمعات عير الإنير

ا  كن حذرًا:  . 6
ً
ي تبدو جيدة جد

ي العروض التر
احذر من عمليات الاحتيال والنصب. لا تثق ف 

لدرجة يصعب تصديقها. لا تقدم معلوماتك الشخصية أو المالية لأي شخص أو جهة غير  

 .موثوق بها

استخدم كلمات مرور قوية وفريدة، وقم بتفعيل المصادقة الثنائية، واستخدم  احمِ بياناتك:  . 7

اضية خاصة  .العامة  Wi-Fi عند الاتصال بشبكات (VPN) شبكة افير

ا كل يوم أو كل أسبوع للعمل على أنشطتك المتعلقة بالرب  ح  نظم وقتك:  . 8
ً
ا محدد

ً
خصص وقت

ات راحة منتظمة  .من الجوال. تجنب المشتتات، وخذ فير

لا تعتمد على مصدر دخل واحد فقط من الجوال. قم بتنوي    ع مصادر  نوع مصادر دخلك:  . 9

ي تحقيق دخل مستدام
 .دخلك لتقليل المخاطر وزيادة فرصك ف 

  نفسك:  . 10
 
ي تطوير مهاراتك ومعرفتك. كلما زادت مهاراتك، زادت قيمتك   استثمر ق

استثمر ف 

ي السوق
 .ف 

ي أي جانب من جوانب الرب  ح من  لا تخف من طلب المساعدة:  . 11
إذا كنت تواجه صعوبة ف 

المنتديات  من  العديد  هناك  الآخرين.  من  المساعدة  طلب  ي 
ف  دد  تير فلا  الجوال، 

نت حيث يمكنك الحصول على الدعم والنصيحة   .والمجموعات عير الإنير

الرب  ح من الجوال يمكن أن يكون تجربة ممتعة ومجزية. استمتع بالعملية،  استمتع بالرحلة:  . 12

 .وتعلم من أخطائك، واحتفل بنجاحاتك 

اء اصول،  حوّل ارباحك الى مصدر دخل ثابت:  . 13 ي مشاري    ع، او سرر
حاول ان تستثمر ارباحك ف 

 لكي تضمن ان ارباحك تنمو مع مرور الوقت
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 الآفاق المستقبلية: 

ا للغاية. مع استمرار تطور  
ً
التكنولوجيا، وزيادة انتشار الهواتف  مستقبل الرب  ح من الجوال يبدو واعد

نت، ستظهر فرص جديدة ومبتكرة لكسب المال من خلال الجوال   .الذكية، وتحسن الاتصال بالإنير

  يجب على المستخدمي   مراقبتها: 
 الاتجاهات الناشئة التر

ي  :(Artificial Intelligence) الذكاء الاصطناع   •
ا ف 
ً
ايد سيؤدي الذكاء الاصطناعي دورًا مير 

المهام،   وأتمتة  محتوى،  لإنشاء  الاصطناعي  الذكاء  استخدام  يمكن  الجوال.  من  الرب  ح 

 .وتحسير  استهداف الإعلانات، وتقديم توصيات مخصصة للمستخدمير  

   (Augmented Reality) الواقع المعزز •
اض  ستوفر   :(Virtual Reality) والواقع الافتر

ي مجالات  
ي فرصًا جديدة للرب  ح من الجوال، خاصة ف 

اض  تقنيات الواقع المعزز والواقع الافير

فيه والتسويق والتعليم  .الألعاب والير

نت الأشياء • نت الأشياء إلى ظهور   :(Internet of Things) إنتر سيؤدي انتشار أجهزة إنير

فرص جديدة للرب  ح من الجوال، مثل تطوير تطبيقات لإدارة هذه الأجهزة، وتقديم خدمات  

ي تجمعها هذه الأجهزة
 .تعتمد على البيانات التر

•  : ي التطور،   العملات الرقمية والبلوك تشي  
ستستمر العملات الرقمية وتقنية البلوك تشير  ف 

 .وقد تظهر طرق جديدة للرب  ح من الجوال تعتمد على هذه التقنيات
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ي النمو، مما يوفر   :(Sharing Economy) الاقتصاد التشارك   •
سيستمر الاقتصاد التشاركي ف 

 .فرصًا جديدة للرب  ح من الجوال من خلال مشاركة الموارد والخدمات

ي  :(Influencer Marketing) التسويق عتر المؤثرين •
سيستمر التسويق عير المؤثرين ف 

ا
ً
 .النمو، وسيصبح أكير تخصصًا واستهداف

القصت   • القصير  :(Short-Form Content) المحتوى  المحتوى  )مثل مقاطع   سيستمر 

ة على ،   (Instagram Reels و TikTok الفيديو القصير ي الهيمنة على اهتمام المستخدمير 
ف 

 .مما يوفر فرصًا جديدة لصانعىي المحتوى

الاجتماعية • شيوعًا،  :(Social Commerce) التجارة  أكير  الاجتماعية  التجارة  ستصبح 

التواصل  منصات  خلال  من   
ً
ة مباسرر المنتجات  اء  سرر من  المستخدمون  سيتمكن  حيث 

 .الاجتماعي 

المحمول • الهاتف  عتر  الدورات   :(Mobile Learning) التعلم  على  الطلب  داد  سير 

ي يمكن الوصول إليها من خلال الهواتف الذكية
 .التدريبية والمواد التعليمية التر

سوف يزداد الاعتماد على الخدمات المصغرة، مثل تصميم شعار، او   الخدمات المصغرة:  •

ي 
 .كتابة مقال، او التعليق الصوتر
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 دعوة إلى العمل: 

فيه إلى أداة قوية لكسب المال  لقد حان الوقت لتحويل هاتفك الذكي من مجرد جهاز للتواصل والير

الجوال واسعة ومتنوعة، وتناسب   الرب  ح من  ي عالم 
المتاحة ف  الفرص   . المالىي وتحقيق الاستقلال 

 .جميع الاهتمامات والمهارات

دد يمنعك من استغلال هذه الفرص. ابدأ اليوم، وتعلم، وجرب، ولا تستسلم.  لا تدع الخوف أو الير

، يمكنك تحقيق أهدافك المالية من   ي
ا، ولكن مع المثابرة والتفات 

ً
ا وجهد

ً
تذكر أن النجاح يتطلب وقت

 .خلال هاتفك الذكي 

ة، فإن   : لا تنتظر اللحظة المثالية، ابدأ الآن! حتر لو بدأت بخطوات صغير ة لك هي ي الأخير
نصيحتر

وحقق  وجهدك،  وقتك  واستثمر   ، الذكي هاتفك  استغل  هدفك.  من  تقربك  تخطوها  خطوة  كل 

 !أحلامك

 تنويه: 

، على الرغم من تفصيلها وتوسعتها، إلا أنها لا تزال تقدم نظرة عامة على الموضوع. عالم  ا الكتابهذ

ا مستمرًا وتعلمًا دائمًا
ً
 .الرب  ح من الجوال واسع ومتشعب، ويتطلب بحث

 ك. قد نال اعجابك، وان يكون مفيدا ل الكتاباتمت  ان يكون 
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 كتب: 

1 . "The 4-Hour Workweek" by Timothy Ferriss.  بعد عن  العمل  عن  )كتاب 

 وأساليب الحياة الرقمية، قد يكون ملهمًا( 

2 . 1  How Great Entrepreneurs Build Their Business and "Crushing It!:

Influence—and How You Can, Too" by Gary Vaynerchuk.  كتاب عن ريادة(

 )    الأعمال والتسويق عير وسائل التواصل الاجتماعي

3 . "Jab, Jab, Jab, Right Hook: How to Tell Your Story in a Noisy Social 

World" by Gary Vaynerchuk.   التواصل وسائل  عير  التسويق  عن  آخر  )كتاب 

 )  الاجتماعي

4 . "Digital Marketing for Dummies" by Ryan Deiss and Russ Henneberry. 

 )  )كتاب تمهيدي عن التسويق الرقمي
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5 . "Blogging for Dummies" by Amy Lupold Bair. 

6 . "YouTube Secrets: The Ultimate Guide to Growing Your Following and 

Making Money as a Video Influencer" by Sean Cannell and Benji Travis 

7 . "Affiliate Marketing: Launch a Six Figure Business..." - Noah Gray 
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